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Website, Shop und Social Media -
Was brauchen Industrieunternehmen?

Uber das ,,Warum digitale Prasenz kein Nice-to-have mehr ist“ und wo Sie sich
wirklich positionieren sollten.
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Kurzvorstellung
Patrick Uecker

Online-Marketing seit 2018

Gelernter Kfm. Fur Marketing-Kommunikation
Leitung Performance Marketing

Berater, Trainer und Vortragsredner

Spezialist fur Online-Performance & Kommunikation

Problemloser und Ideengeber
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Vorstellung unserer
Unternehmensgruppe

1995 gegrundet / eine der altesten Agenturen in Deutschland
Bad Schwartau / AuBBenbiros in Berlin - Minchen

Spezialist:innen flur Beratung und Entwicklung

.compioneers: Unternehmen zur Beratung von anspruchsvollen
Digital-Strategien und Entwicklung von GroBBprojekten

online-werbung: Performance-Marketing-Agentur zur
Steigerung der Reichweite im Internet

jamaido: Dienstleister zur laufenden Betreuung von kleinen
und mittelgrofBBen Internetprojekten
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,,0'7% of the purchase decisionis
complete before a customer even
calls a supplier.

CEB / Google Study ,,The Digital Evolution in B2B Marketing™
Renomierte Studie zum Nutzerverhalten im B2B-Sektor



Das
Ergebnis
i1st klar.
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Sichtbarkeit 1st wichtig -
Qualitit aber noch wichtiger

Webseite strukturiert und optimiert
Statistische Daten mussen erfasst werden
Losen Sie Probleme fir den Entscheider
Case-Studies

,Knowledge is King"

Qualitat bedeutet nicht nur Inhalte

Landingpages fur Advertising ' '

© ISTOCK.COM | BRIANA\{
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Unterschatztes Potenzial
Online Shop 1m B2B Kontext

»-Produkte zu komplex, individuelle Preise™
,Kunden wollen anrufen™
Echzeit-Verfugbarkeiten

Kundenspezifische Preise moglich
Wiederbestellungen mit wenigen Klicks
Entlastung des Vertriebs bei Standardprodukten

Hohere Kundenzufriedenheit durch Self-Service

24/7 Verfigbarkeit — auch wenn der Aulendienst schlaft
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Social Media fur Industrie?
Ja, bitte!

Klassische Portale fur Arbeitgeber-Marke
LinkedIn fur B2B-Kontakte und Leads
Gemeinsame Strategie

Professionelles und genormtes Auftreten
Prasentation des Unternehmens

Vorteile fur HR

Vorteile fur langfristige Partnerschaften
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