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Umfrage: Going International 2025

Regionale Divergenzen belasten Auslandsgeschaft — USA von Hoffnungstrager
zur Problemregion

Der Welthandel befindet sich in einem grundlegenden Umbruch, der sich spirbar auf
deutsche Unternehmen auswirkt. Protektionistische Tendenzen sind allgegenwartig und
erschweren das Auslandsgeschaft zunehmend. Hohere Z6lle, Gegenzolle, verscharfte
Zertifizierungsanforderungen und neue Regulierungen setzen die Betriebe unter Druck. Eine
Mehrheit der Unternehmen hat in den vergangenen Wochen und Monaten bei ihren
internationalen Geschaften eine deutliche Zunahme an Handelshemmnissen festgestellt. Der
erhoffte Exportaufschwung wird infolgedessen unterdriickt: Die Geschaftsperspektiven
verbessern sich leicht, bleiben aber dennoch im negativen Bereich. Das zeigt die aktuelle
Umfrage "Going International 2025" der Deutschen Industrie- und Handelskammer (DIHK)
unter knapp 2.600 auslandsaktiven Unternehmen mit Sitz in Deutschland.

Das Niveau der Handelshemmnisse bleibt weltweit weiterhin hoch. In den vergangenen
zwolf Monaten berichtete mehr als jedes zweite auslandsaktive Unternehmen (58 Prozent)
von zusatzlichen Handelsbarrieren. Besonders lokale Zertifizierungsanforderungen (59
Prozent) und verstéarkte Sicherheitsauflagen (45 Prozent) erschweren die Planung und treiben
die Kosten in die Hohe. Hinzu kommen Sanktionen, intransparente Gesetzgebung sowie
hohere Zolle und Local-Content-Vorgaben.

Deutliche Unterschiede zwischen den Weltregionen pragen derzeit das Auslandsgeschaft
deutscher Unternehmen. Besonders Nordamerika, entwickelt sich zur Problemregion. "Die
wachsenden Handelsbarrieren und protektionistische Signale aus Washington bereiten
unseren Unternehmen grofl3e Sorgen", sagt Volker Treier, AuRenwirtschaftschef der DIHK. 70
Prozent der Unternehmen erwarten negative Auswirkungen der US-Handelspolitik auf ihre
Geschafte. Noch im vergangenen Jahr galten die USA als Hoffnungstrager. Jetzt hat sich die
Lage fiir die deutschen Unternehmen mit US-Geschaft mit Abstand am starksten
verschlechtert. Die Verunsicherung durch die US-Handelspolitik strahlt sich dabei auf alle
Weltregionen aus. Trotz leichter Aufwartstendenzen bleiben die Geschaftsperspektiven fiir
das laufende Jahr in fast allen Weltregionen negativ. Der in den Startlochern stehende
Aufschwung wird durch die groRe Verunsicherung ausgebremst. Was gestern fir viele
Geschaftsbeziehungen noch galt, muss heute neu bewertet werden.
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Die Herausforderungen fiir deutsche Unternehmen variieren je nach Weltregion erheblich. In
den USA stellen héhere Zolle fir die Halfte der Unternehmen bereits eine Belastung dar —im
Vorjahr waren es noch 24 Prozent. In China wird insbesondere der Zwang zu Local Content
als Hindernis genannt (44 Prozent). Auch der Handel innerhalb der Eurozone wird von
verschiedenen Hemmnissen, vor allem birokratischen, erschwert: 55 Prozent der
Unternehmen beklagen eine fiir sie mangelnde Transparenz der Gesetzgebung, 52 Prozent
berichten von erschwertem Zugang zu 6ffentlichen Auftragen, 50 Prozent sehen lokale
Zertifizierungsanforderungen als Problem. Sanktionen wirken sich weiterhin insbesondere
auf das Russlandgeschéft aus, wo 78 Prozent der betroffenen Unternehmen deren Einfluss
spuren.

Hinzu kommen hausgemachte Hiirden, die das internationale Geschaft zusatzlich belasten.
"Wir erleben immer starker, wie Regulierungen aus Deutschland und Europa auch die
internationalen Geschéfte erschweren", so Treier. Vier von flinf Betrieben (83 Prozent)
berichten von Schwierigkeiten wie bilirokratischen Hiirden und Unsicherheiten etwa bei der
Einhaltung des Lieferkettensorgfaltspflichtengesetzes (LkSG), den Auflagen der
Verpackungsrichtlinie und dem CO2-Grenzausgleich (CBAM - Carbon Border Adjustment
Mechanism). Die langen Genehmigungszeiten beim Bundesamt flir Wirtschaft und
Ausfuhrkontrolle (BAFA) bereiten 43 Prozent der Unternehmen weiterhin Schwierigkeiten —
immerhin deutlich weniger als noch im vergangenen Jahr (57 Prozent). Hier sind die auf den
Weg gebrachten Vereinfachungen bereits spiirbar.

Angesichts globaler Herausforderungen braucht es mehr Tempo beim Abschluss von
Handelsabkommen und weniger biirokratische Hiirden. "Unsere Unternehmen sind dringend
auf klare Rahmenbedingungen angewiesen, die Marktchancen er6ffnen und langerfristig
absichern", betont Treier. “Wenn wir Betriebe bei ihrer Wertschépfung zuhause nicht
entlasten, verlieren wir international weiter an Boden.”

Treier drangt auf rasches Handeln: ,Die Hindernisse im AuRenhandel missen besser heute
als morgen fallen. Das globale Umfeld ist herausfordernd genug — zusatzliche Blirokratie
dirfen wir uns nicht leisten.”



