Tipps zum Bankgesprach

So gehen Sie gut vorbereitet ins
Finanzierungsgesprach!
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lhr Team aus dem
Center
Nachfolge und Griindung
Sparkasse Hannover ¢

‘ Stefanie Jakubka, Sparkasse Hannover

‘ Inga Thomas, Sparkasse Hannover




SPARKASSE HANNOVER

Ihre Beraterin Nachfolge und Griindung
Stefanie Jakubka

Tel. 0511 3000-3287

Stefanie.jakubka@
sparkasse-hannover.de

Ihre Beraterin Nachfolge und Griindung
Inga Thomas
Tel. 0511 3000-3213

Inga.thomas@sparkasse-hannover.de

Ihr Berater Nachfolge und Griindung
Gerald Rodermund

Tel. 0511 3000-3275
Gerald.rodermund@
sparkasse-hannover.de

Rund um den Service (Immaobilien)
S-Gewerbeimmobilien Vermittlung
Hannover

Tel. 0511-353995-60
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Hier finden Sie uns im weltweiten Netz!
www.sparkasse-hannover.de
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Unternehmen griinden

Von Anfang an gut beraten.

Sprechen Sie vorzeitig mit uns tber Ihr Vorhaben, bevor Sie
durchstarten. Nur so kénnen wir sicherstellen alle
Férderungsmaéglichkeiten bestmaglich fiir Sie zu nutzen.
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Beratung Veranstaltungen Leistungen



1. Gesprachsgrundlage

2. Die Teilnehmer

3. Ablauf und mdgliche Inhalte
4. Wie es weiter geht




Grundlage sind insbesondere:

* |hrBusinessplan
- Schriftliche Konzept

- - - Planungsrechnungen
GespraChS - Tabellarischer Lebenslauf
grund]age  Vertragsentwirfe

« Branchenberichte, Vergleichskennzahlen
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Gesprachs-
grundlage

Unsere Tipps:

» ReichenSie lhr Konzeptim Vorfeld ein, damit sich
lhr Gesprdachspartner/lhre Gesprachspartnerin
auf den Termin vorbereiten kann.

* Machen Sie sich vor dem Gesprdch noch mal mit
den Details Ihres Geschaftskonzeptes vertraut.

 BringenSie ein eigenes, vollstandiges Exemplar
lhrer eingereichten Unterlagen mit.

» Bitte beriicksichtigenSie einenausreichenden
Zeitpufferfiir die Bearbeitung lhrer
Finanzierungsanfrage. Die Bearbeitungszeitkann
je nachUmfang und Komplexitatbeica.10-12
Wochenliegen.



Gesetzt sind:
« Sieals Grinderbzw. Griinderin
2 « Wirals lhr Finanzierungsfachberater

Dle Mogliche weitere Teilnehmer:
Tei]nehmer * Geschaftspartner

e Steuerberater,Unternehmensberater
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 PrivaterPartner




Unsere Tipps:

2 » WeitereTeilnehmersollen lhre Chancen auf eine
° Finanzierungszusage erhéhen.
Die

Teilnehmer

« UberlegenSie deshalb, welchen Mehrwert lhnen
die jeweilige Person bringen kann.
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 Wenn Sie weitere Teilnehmer mitbringen: achten
Sie sorgfdltig auf Ihre eigenen Redeanteile!




Jedes Gesprdachist anders!

) * UnsereBeratungsgesprachefolgen keinem

Ablauf einheitlichen Schema.

d « Jedes Gesprachistindividuell auf die
un Grinderpersonund das jeweilige Vorhaben
1 abgestimmt.
mogliche 7
Inhalte (a) Trotzdem gibt es einige Themenbereiche, die wir

in der Regel immer ansprechen.




lhre fachliche Eignung

3.
Ablauf

UnsereTipps:

Wenn es Uiber lhren Lebenslaufhinaus und fir Ihr

und Vorhaben von Vorteil ist:

. X  ErzdhlenSie (iber besondere Herausforderungen,
moghche die Siein lhrer bisherigen Tatigkeit gemeistert

’ haben.

Inha]te (a) * ErwdhnenSie besondere Kompetenzen, die

aullerhalb lhrer bisherigen beruflichen Tatigkeit
liegen.

 Erlautern Sie lhre Motivation.
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3.

Ablauf
und
maogliche
Inhalte (a)

lhr Produkt, lhr Vertriebskonzept

Unsere Tipps:

Zu lhrem Vertriebskonzept:

 StellenSie das Besondere lhres Produktes/
lhres Angebotes heraus.

 Erlautern Sie nachvollziehbar,wie Sie lhre
Kunden erreichen wollen.

» SprechenSie selbstkritisch Giber lhre Starken und
Schwachenim Vergleich zu lhren Wettbewerbern.



Ilhre Planungsrechnungen

30
Ablauf Unsere Tipps:

und » ErlduternSie die Annahmen, auf denen lhre
Umsatzplanung aufbaut.
moghche ° Ze1ge_e'n .51?, dass Ihr Konzeptlangfristig
tragfahigist.
Inhalte (a) - Priifen Sie zusatzlichen Finanzierungsbedarf

zur Uberbriickung der Anlaufphase.
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Wie es
weiter geht

In der Regel erhalten Sie am Ende des Gesprachs
noch keine Kreditentscheidung.

* Die Erkenntnisse aus dem Austauschfliel3enin
die Entscheidung ein und miissenim Nachgang
bearbeitetwerden.

* Wirmochten einen geeigneten Finanzierungs-
vorschlag erarbeiten.

Trotzdemist es sinnvoll, einige Absprachenzu
treffen, z. B. zum weiteren zeitlichen Ablauf.
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Wie es
weiter geht

Unsere Tipps:

Wenn lhr Finanzierungsberater es nicht bereits
angesprochen hat:

« Stimmen Sie ab, welche Unterlagen zu erganzen
und/oderzu Uberarbeiten sind.

* Fragen Sie,wann Sie mit einer grundsatzlichen
Entscheidung iiber lhren Kreditantrag rechnen
konnen bzw. wie der weitere Ablaufist.



Sprechen Sie uns bereits in einer frithen Phase
lhrer Planung an.

Fiir ein Orientierungsgesprach reichen unsi. d. R.
eine kurze Darstellung lhrer Geschaftsidee und
lhr Lebenslauf.

Fragen Sie nach unserem sog. ,,Kurzcheck®.




Vielen Dank fiir lhre
Aufmerksamkeit.

Haben Sie Fragen?

Sparkasse Hannover




Stefanie Jakubka

Beraterin
Center Nachfolge und Griindung
Sparkasse Hannover

+49 511 3000-3287

Wir Sind fﬁr Sie stefanie.jakubka@sparkasse-Hannover.de
da. Sprechen Sie Inga Thomas

Beraterin

uns an! Center Nachfolge und Griindung

Sparkasse Hannover

+49 511 3000-3213

Dankel inga.thomas@sparkasse-hannover.de
o

Gerald Rodermund

Berater
Center Nachfolge und Griindung
Sparkasse Hannover

+49 511 3000-3275
gerald.rodermund@sparkasse-hannover.de
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