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Notiz
Mit welchen strategischen Partnern lässt sich Ihre Idee verwirklichen?
z. B. Dienstleister, Lieferanten, Partner

Notiz
Was sind Ihre wichtigsten Aktivitäten um Ihre Geschäftsidee zu verwirklichen?
Was wird benötigt, um das Produkt / die Dienstleistung anbieten zu können?

Notiz
Welche Ressourcen sind für die Geschäftsidee unverzichtbar?

Notiz
Welches Problem löst Ihr Produkt / Ihre Dienstleistung?
Welches Bedürfnis befriedigt Ihr Produkt?
Was ist Ihr Alleinstellungsmerkmal?

Notiz
Welche Art der Kundenbeziehung wählen Sie?
Wie gewinnen Sie  Kunden und binden Sie an Ihr Unternehmen?
z. B. persönlicher Kontakt

Notiz
Wie sieht Ihr Vertrieb aus?
Wie machen Sie Ihr Produkt / Ihr Dienstleistung bekannt?

Notiz
Wie sieht Ihre Zielgruppe aus?
Wer soll Ihre Produkte kaufen / Ihre Dienstleistung in Anspruch nehmen?

Notiz
Welche fixe und variable Kosten kommen auf Sie zu?

Notiz
Mit welchen Einnahmen können Sie durch Ihr Angebot rechnen?


Vorname:

Nachname:

Geburtsdatum:

Adresse:

Kontaktdaten:

Grindungsvorhaben:

Haupterwerb [X] Nebenerwerb [

Folgende Fragen mochte ich im Beratungsgesprach klaren:
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