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GRUNDZUGE DER
EXPORTKREDITGARANTIEN

Mit den Exportkreditgarantien der Bundesrepublik
Deutschland (,Hermesdeckungen®) schiitzen Exporteure
und Banken ihre Ausfuhrkredite gegen das Ausfallrisiko
aus wirtschaftlichen und politischen Griinden. Der Staat
bietet hier Versicherungsschutz an, weil die private Ver-
sicherungswirtschaft fiir viele Exporte inshesondere in
Entwicklungs- und Schwellenlander keine ausreichende
Absicherung ermoglicht.

Das Angebot der privaten Kreditversicherung ist in ei-
nigen Bereichen deutlich beschrankt. Gerade Exporte in
Mérkte mit erhohten Risiken — und hier vor allem Inves-
titionsgeschéafte mit langeren Kreditlaufzeiten — lassen
sich oft nur mit Hilfe der staatlichen Exportkreditversi-
cherung realisieren. Der Staat tritt also dort ein, wo die
private Versicherungswirtschaft keinen ausreichenden
Versicherungsschutz anbietet. Deshalb haben alle west-
lichen Industrielander staatliche Exportkreditversiche-
rungssysteme zur Férderung ihrer einheimischen Export-
wirtschaft aufgebaut. Mit den Hermesdeckungen erhal-
ten somit deutsche Exporteure Chancengleichheit im in-
ternationalen Wettbewerb.
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POLITISCHE UND WIRTSCHAFTLICHE
URSACHEN FUR FORDERUNGSAUSFALLE

Exportkreditgarantien schitzen vor politisch und wirt-
schaftlich bedingten Zahlungsausfallen. POLITISCHE
RISIKEN kdnnen unmittelbar Einfluss auf die gedeckte
Forderung haben —z.B. durch

» Zahlungsverbot

> Moratorium

» Nichtkonvertierung, Nichttransfer

» gesetzgeberische oder behdrdliche Manahmen

» kriegerische Ereignisse, Aufruhr oder Revolution
im Ausland

und zu deren Uneinbringlichkeit fihren oder bereits die
Entstehung der Forderung verhindern, weil bestimmte
Ereignisse die Erfilllung des Vertrages nicht zulassen.

Ferner gilt der Verlust der Ware vor Gefahriibergang als
gedecktes politisches Ereignis, wenn die Ware beschlag-
nahmt oderin sonstiger Weise der Verfiigungsgewalt des
Exporteurs entzogen oder durch politische Ereignisse
zerstort oder beschadigt wird und keine Moglichkeit
bestanden hat, diese Gefahren in die Transportversiche-
rung einzuschlief3en.

WIRTSCHAFTLICHE RISIKEN sind die Nichtzahlung des
Kunden oder die Insolvenztatbestdnde wie Konkurs, amt-
licher oder auBBeramtlicher Vergleich, erfolglose Zwangs-
vollstreckung sowie ungtinstige wirtschaftliche Verhalt-
nisse des Schuldners, die eine Zahlungseinstellung zur
Folge haben.

Die Zuordnung eines Schadenfalles zu den politischen
oder wirtschaftlichen Schadentatbestdnden ist wegen
der unterschiedlichen SELBSTBETEILIGUNG und der da-
raus resultierenden unterschiedlichen Hohe der Ent-



schadigung von Bedeutung. Mit der Selbstbeteiligung
wird der Versicherte am Ausfall einer Forderung beteiligt.
Dadurch wird sein Interesse an einer Schadenverhitung,
zumindest aber einer Schadenminderung aufrechterhal-
ten. Sofern die Selbstbeteiligung nicht im Einzelfall er-
hoht worden ist, betragt sie fur die politischen Risiken
5% vom Ausfall und fir die wirtschaftlichen Risiken
sowie den Fall der Nichtzahlung 15%. Bei der Ausfuhr-
Pauschal-Gewdhrleistung verbleiben bei politischen Risi-
ken 5% und bei wirtschaftlichen Risiken 10 %, wahrend
die Selbstbeteiligung bei der Ausfuhr-Pauschal-Gewahr-
leistung-light generell 10 % fiir alle Risiken betragt. Bei
Finanzkredit- und Fabrikationsrisikodeckungen gilt je-
weils ein Selbstbeteiligungssatz von 5%. Neben der
Selbstbeteiligung gibt es einen weiteren wesentlichen
Unterschied zwischen wirtschaftlichen und politischen
Schaden: Bei wirtschaftlichen Schaden ist der Deckungs-
nehmer verpflichtet, die Forderung selbst weiter zu ver-
folgen, wahrend bei politischen Schaden der Bund dem
Deckungsnehmer in der Regel diese Verpflichtung ab-
nimmt.

DAS ANTRAGSVERFAHREN

Der Exporteur oder die das Ausfuhrgeschéft finanzie-
rende Bank beantragt bei der Euler Hermes Aktiengesell-
schaft eine Exportkreditgarantie. Eine schnelle Bearbei-
tung wird erleichtert, wenn der Antragsteller Auskunfts-
material — soweit vorhanden — beifligt. Zu den Antragen
mit einem Auftragsvolumen Gber 15 Millionen Euro ge-
hort auferdem ein Memorandum mit Angaben tber Fi-
nanzierung, Infrastruktur, Umweltaspekte und volkswirt-
schaftliche Bedeutung des Projekts.

Antrdge sollten moglichst frihzeitig gestellt werden,
spdtestens jedoch vor Risikobeginn. Bei Investitionsgter-
geschaften empfiehlt sich eine Antragstellung bereits
wahrend der Vertragsverhandlungen. Damit erhalt der
Exporteur in einer frithen Verhandlungsphase mehr Klar-
heit Gber die Deckungsfahigkeit seines Geschafts.

Eine von der Bundesregierung abgegebene ,Grundsatz-
liche Stellungnahme* ist verbindlich: Erfiillt das Geschéft
alle hierin festgestellten Kriterien, wird — bei unver-
anderter Sach- und Rechtslage — eine Deckungsiiber-
nahme fur den Fall der Unterzeichnung des Ausfuhr-
vertrags und gegebenenfalls des Finanzkreditvertrags
zugesichert. Bei Ausschreibungen erhalt der Exporteur
durch die Grundsatzliche Stellungnahme Verhandlungs-
sicherheit.

Nach Abschluss des Exportvertrags und gegebenenfalls
des Finanzkreditvertrags wird tber die endgiltige Uber-
nahme einer Deckung entschieden. Bei einem positiven
Bescheid stellt die Bundesregierung dem Deckungsneh-
mer als Gewahrleistungsvertrag eine Deckungsurkunde
aus. Hierin sind alle fiir die Deckung entscheidenden Fak-
toren aufgefiihrt, wie Art und Hohe der abgesicherten
Risiken und Beschreibung des Geschifts.

Exportkreditgarantien der Bundesrepublik Deutschland
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ENTSCHEIDUNGSKRITERIEN

Bei der Entscheidung tiber die Ubernahme einer Export-
kreditgarantie sind folgende Kriterien ausschlaggebend:

FORDERUNGSWURDIGKEIT

Nicht jedes Exportgeschaft ist forderungswirdig. For-
derungswurdigkeit findet dort ihre Grenze, wo dem Ge-
schaft wichtige Interessen der Bundesrepublik Deutsch-
land entgegenstehen. Einschrankungen der Férderungs-
wrdigkeit kénnen aus der Warenart, dem Bestellerland,
einer Kombination von Warenart und Bestellerland, den
beteiligten Vertragsparteien, den vereinbarten Zahlungs-
bedingungen oder anderen Gesichtspunkten wie z.B.
Umweltaspekten, Menschenrechten, Korruption abgelei-
tet werden.

RISIKOMASSIGE VERTRETBARKEIT

Die zu deckenden Geschéfte missen hinsichtlich der
wirtschaftlichen und politischen Risiken vertretbar sein.
Dabei wird die Bonitat des auslandischen Schuldners
geprift und das Landerrisiko auf Basis bisheriger Zah-
lungserfahrungen und kinftiger Schuldendienstfahigkeit
eingeschatzt.

Besondere politische Interessen der Bundesrepublik
Deutschland erlauben die Indeckungnahme risikoreiche-
rer Exportgeschafte. Hierbei kann es sich um Interessen
im Bereich der Arbeitsmarktpolitik, der Struktur- oder
Regionalpolitik, aber auch der AuBen- oder Entwicklungs-
politik handeln.
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VERTRAGSBEDINGUNGEN

Ausfuhrgeschafte sollen nur unterstiitzt werden, wenn
die vereinbarten Konditionen mit den im Aufienhandel
tblichen Vertragsbedingungen tibereinstimmen. Dies gilt
insbesondere fir die zwischenstaatlichen Vereinbarun-
gen Uber Zahlungsbedingungen. Die tblichen Bedingun-
gen sind z. B. im OECD-Konsensus geregelt.

HAUSHALTSRECHTLICHE EINSCHRANKUNGEN
Grundlage der Entscheidungen ist das Haushaltsrecht
der Bundesrepublik Deutschland. Demnach dirfen Ex-
portkreditgarantien nicht tbernommen werden, wenn
der im Haushalt festgesetzte Hochstbetrag erschopft ist
oder das Einzelgeschaft mit hoher Wahrscheinlichkeit
eine Entschadigung durch den Bund erwarten lasst.

DIE DECKUNGSFORMEN

So unterschiedlich, wie die Exportgeschafte selbst sind,
so vielfaltig ist auch das Deckungsangebot. Absiche-
rungsmoglichkeiten bestehen nicht nur fiir Risiken vor
und nach Versand der Ware; unterschieden wird auch
nach der Laufzeit der Kredite.

FABRIKATIONSRISIKODECKUNGEN
Fabrikationsrisikodeckungen werden zur Deckung von
Risiken wahrend der Produktionsphase der Ware ver-
geben, also vom Beginn der Fertigung bis zum Versand.
Sie sind isoliert oder kombiniert mit einer Ausfuhr-
deckung erhdltlich und empfehlen sich besonders bei
Spezialanfertigungen. Denn diese sind im Falle der
Nichtauslieferung anderweitig kaum absetzbar.



Das Fabrikationsrisiko tritt ein, wenn politische oder
wirtschaftliche Umstdnde im Ausland die Fertigstellung
oder den Versand der Waren verhindern. Auch das Risi-
ko eines Embargos ist abgesichert. Fabrikationsrisiko-
deckungen umfassen die tatsachlichen Selbstkosten des
Exporteurs. Diese werden von ihm vorher geschéatzt und
der Deckung als Hochstbetrag zugrunde gelegt. Im Scha-
denfall stellt ein Gutachter die Hohe des Schadens fest.

ABSICHERUNGEN FUR

KURZFRISTIGE EXPORTGESCHAFTE

Die Bundesregierung halt flr kurzfristige Exportgeschéfte
mit Kreditlaufzeiten bis zu 24 Monaten fiinf verschiede-
ne Absicherungsformen bereit: kurzfristige Lieferanten-
kreditdeckungen, revolvierende kurzfristige Lieferanten-
kreditdeckungen, Ausfuhr-Pauschal-Gewahrleistungen,
Ausfuhr-Pauschal-Gewahrleistungen-light und Rahmen-
kreditdeckungen.

KURZFRISTIGE LIEFERANTENKREDITDECKUNGEN (iber-
nimmt die Bundesregierung, sofern die vereinbarte Kre-
ditlaufzeit 24 Monate nicht tbersteigt. Es handelt sich
dabei in erster Linie um Rohstoffe, Halbfertigwaren, Kom-
ponenten, Konsumgiter und Ersatzteile, woftr tblicher-
weise nur eine Kreditierung von maximal sechs Monaten
akzeptiert wird. Bei hochwertigen Komponenten und
langlebigen Konsumgitern kommt eine Kreditlaufzeit
von 12 Monaten in Betracht.

Liefert der Exporteur regelmaBig an einen auslandischen
Kunden mit kurzfristigen Zahlungszielen, kann die Bun-
desregierung diese Lieferantenkreditdeckungen auch als
REVOLVIERENDE LIEFERANTENKREDITDECKUNG Uber-
nehmen. Im Deckungsumfang und in der Hohe des Ent-
gelts unterscheidet sich dieses Verfahren nicht von der

kurzfristigen Lieferantenkreditdeckung. Die Abwicklung
ist jedoch flir den Exporteur wesentlich einfacher. Dabei
werden die im Laufe eines Jahres getatigten Umsatze mit
einem bestimmten auslandischen Abnehmer auf revol-
vierender Basis im Rahmen eines im Voraus festgesetz-
ten Hochstbetrags gedeckt.

Eine AUSFUHR-PAUSCHAL-GEWAHRLEISTUNG (APG) eig-
net sich, wenn mehrere ausldndische Kunden in ver-
schiedenen Landern mit kurzfristigen Zahlungszielen
bis zu einem Jahr Kreditlaufzeit beliefert werden und
hierbei eine ausgewogene Risikomischung gegeben ist.
Die APG bietet der mittelstandischen Exportwirtschaft
einen umfassenden, verwaltungsmafig einfachen und
kostengiinstigen, dabei aber flexiblen Schutz ihrer Ex-
porterldse. Das Entgelt ist meistens deutlich glinstiger
als das fur Lieferantenkreditdeckungen. Zudem entfallen
Antrags- und Prifungsgebiihren.

In den Deckungsschutz eingeschlossen sind Forderungen
aus Geschdften mit privaten auslandischen Schuldnern
in ausgewahlten Landern auflerhalb der OECD sowie
als Ausnahme wahlweise in den OECD-Ldndern Chile,
Israel, Korea, Mexiko und Turkei. Die besondere Flexi-
bilitat dieser Police zeigt sich in der Moglichkeit, pro
Vertragsperiode nach Wahl weitere Forderungen in den
Deckungsschutz mit einzubeziehen.

Die APG bietet Schutz gegen den Zahlungsausfall auf-
grund der Insolvenz des Bestellers, der Nichtzahlung der
Forderung innerhalb von sechs Monaten nach Falligkeit
sowie aufgrund politischer Risiken, insbesondere auch
Devisenmangel oder Beschrankung des zwischenstaat-
lichen Zahlungsverkehrs.

Exportkreditgarantien der Bundesrepublik Deutschland
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Mit der AUSFUHR-PAUSCHAL-GEWAHRLEISTUNG-LIGHT
(APG-light) sichern vor allem kleinere und mittelstandi-
sche Exporteure mit Jahresumsatzen bis zu einer halben
Million Euro ihre Ausfuhrgeschafte mit Kreditlaufzeiten
bis zu vier Monaten. Diese Pauschaldeckung ist aber auch
flr grélere Unternehmen mit nur geringem deckungs-
fahigen Exportumsatz geeignet.

Im Rahmen dieser Police werden nur Exportgeschafte
an Abnehmer auerhalb der OECD-Lander versichert so-
wie als Ausnahmen Chile, Israel, Korea, Mexiko und die
Tirkei.

In den Versicherungsvertrag werden alle deckungsfahigen
Forderungen einbezogen. Wahlméglichkeiten bestehen
im Interesse einer leicht handhabbaren Deckungsform
nicht. Forderungen, fiir die ein Akkreditiv besteht, oder
Forderungen aus Leistungen kdnnen beispielsweise nicht
versichert werden.

Es gibt nur einen einzigen Schadenfall: Der Bund ent-
schadigt eine gedeckte Forderung, wenn sie innerhalb
von sechs Monaten nach Falligkeit nicht erftllt wurde.

Mit einer AVALGARANTIE kann ein deutscher Exporteur
dervon ihm mit der Herauslegung einer Vertragsgarantie
beauftragten Bank eine Absicherung des Aufwendungs-
ersatzanspruchs verschaffen, den diese im Falle der Ga-
rantieziehung gegen den Exporteur hat.

Die Avalgarantie ist eine Erganzung zur Vertragsgaran-
tiedeckung. Durch sie bekommt die Bank bis zu 80 %
der Garantiesumme erstattet, wenn die Garantie vom
auslandischen Besteller — unabhangig vom Grund — in
Anspruch genommen wurde.

Exportkreditgarantien der Bundesrepublik Deutschland

Mit einer REVOLVIERENDEN FINANZKREDITDECKUNG
sichert eine Bank Finanzkreditforderungen mit einer
Kreditlaufzeit von maximal 12 Monaten (in Ausnahme-
fallen bis 24 Monaten) ab, die aus der Finanzierung von
Exportgeschéften aus der standigen Geschaftsbeziehung
zwischen einem deutschen Exporteur und einem be-
stimmten auslandischen Abnehmer resultieren.

Die revolvierende Finanzkreditdeckung bietet Schutz
vor einem Zahlungsausfall aufgrund der Insolvenz des
Kreditnehmers, der Nichtzahlung innerhalb eines Monats
nach Falligkeit, staatlicher MaBnahmen und kriegerischer
Ereignisse sowie der Nichtkonvertierung bzw. der Nicht-
transferierung von Landeswahrungsbeitragen.

Mit einer Rahmenkreditdeckung sichert eine Bank ihre
Forderungen aus Einzelkrediten ab, die unter einem Rah-
menkredit herausgelegt werden und aus der Finanzie-
rung deutscher Exportgeschafte resultieren.

Die Finanzkreditdeckung-express ermoglicht es Banken,
Darlehensforderungen abzusichern, die aus der Finan-
zierung von deutschen Exportgeschéaften mit Auftrags-
werten bis zu 5 Millionen Euro resultieren. Die Ubernah-
me der Finanzkreditdeckung erfolgt innerhalb von vier
Bankarbeitstagen nach Antragstellung.

DECKUNGEN FUR MITTEL- UND LANGFRISTIGE
EXPORTGESCHAFTE

Als mittel- und langfristig sind Exportkredite anzusehen,
deren vereinbarte Laufzeit zwei Jahre tberschreitet. Von
mittelfristigen Krediten spricht man bei Laufzeiten bis
zu fiinf Jahren, langfristige Kredite konnen in Ausnahme-
fallen bis zu 18 Jahre ab Betriebsbereitschaft laufen und
betreffen nur Erneuerbare-Energien-Projekte. Fiir andere
Investitionsgiiter gelten 12 Jahre als Obergrenze. Mittel-
und langfristige Geschéfte lassen sich weder mit
Pauschalvertragen noch mit revolvierenden Lieferanten-
kreditdeckungen absichern. Hierfiir stehen nur Lieferanten-
kreditdeckungen zur Verfiigung.



Fir die Absicherung von Exportgeschaften mit Kreditlauf-
zeiten von mehr als zwei Jahren haben die Mitglieds-
lander der OECD Leitlinien vereinbart. Durch sie sollen
Wetthbewerbsverzerrungen verhindert werden. Diese Leit-
linien — auch OECD-Konsensus genannt — sehen gewisse
Maximal- oder Minimalkonditionen vor wie zum Beispiel
nach Landern gestaffelte Mindestpramien oder je nach
Produktart sowie nach Pro-Kopf-Einkommen der Empfan-
gerlander unterschiedliche maximale Kreditlaufzeiten.

Die Deckungspolitik fir die einzelnen Abnehmerlander
legt jedes Mitgliedsland der OECD national selbst
fest. Bei Importlandern mit erhdhten Risiken kann die
Obergrenze aller zu bernehmenden Deckungen durch
Hochstbetrage — Plafonds genannt — begrenzt sein. Auch
kénnen dem auslandischen Besteller als Sicherheiten
Bank- oder Staatsgarantien zur Auflage gemacht werden.

Bei den mittel- und langfristigen Lieferantenkredit-
deckungen ist im Gegensatz zu den kurzfristigen Liefe-
rantenkreditdeckungen auch das Risiko der Nichtzahlung
der gedeckten Forderung abgesichert. Das gilt auch fr
die Absicherung von Geschaften mit staatlichen Be-
stellern, die sich ansonsten auf die politischen Risiken
beschrdnken.

DECKUNGEN FUR GEBUNDENE FINANZKREDITE
GroRere Exportgeschafte werden zunehmend von Ban-
ken finanziert. Zumeist auf Vermittlung des deutschen
Exporteurs gewahrt ein Kreditinstitut dem auslandischen
Besteller ein Darlehen, mit dem die Kaufpreisforderung
bereits bei Lieferung der Ware bezahlt wird. Die Bank
erhalt somit einen Rickzahlungsanspruch gegen den
auslandischen Besteller aus dem Darlehensvertrag. Fur
den Exporteur ergeben sich bei einem Bestellerkredit
sofortige Bilanzentlastung und hohere Liquiditat.

Bei der Finanzkreditdeckung handelt es sich um eine
Absicherung einer abstrakten Darlehensforderung. Es
kann daher zu besonderen Problemen kommen, wenn
die Riickzahlung des Darlehens unter Hinweis auf Man-
gelriigen aus dem Liefergeschaft verweigert wird. Aus
diesem Grund bleibt der Exporteur tiber eine sogenann-
te Verpflichtungserklarung in die Vertragsbeziehung mit
dem Bund eingebunden. Er verpflichtet sich gegenlber
der Bundesregierung, Informationen und Auskinfte iber
das zugrunde liegende Ausfuhrgeschaft zu erteilen;
er erkennt ihre Weisungsbefugnis an und verpflichtet sich
unter bestimmten Voraussetzungen, die Bundesregierung
von der Entschadigungsverpflichtung aus der Finanz-
kreditdeckung freizustellen.

STRUKTURIERTE FINANZIERUNGEN

UND PROJEKTFINANZIERUNGEN

Strukturierte Finanzierungen stellen die Wirtschaftlich-
keitsbetrachtung in den Vordergrund. Sie sind deswegen
ein Mittel zur Indeckungnahme forderungswirdiger
Projekte auch in Landern, deren Wirtschaftslage die In-
deckungnahme von konventionellen Geschéften nur in
geringem Maf3e zuldsst. Eine schon seit langerer Zeit eta-
blierte Form von Strukturierten Finanzierungen ist die
Projektfinanzierung.

PROJEKTFINANZIERUNGEN sind komplexe Exportge-
schéfte, bei denen die Betriebskosten und der Schul-
dendienst fiir aufgenommene Fremdmittel aus dem
Projekt selbst erwirtschaftet werden. Es kommt dabei
weniger auf die Bonitat des Auslandskunden als viel-
mehr auf das Projekt selbst an. Daher liegt bei diesen
Geschaftstypen der Schwerpunkt stets auf einer sehr
sorgfaltigen Analyse und Bewertung der Projektrisiken.

Exportkreditgarantien der Bundesrepublik Deutschland
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Eine auf jeden Einzelfall zugeschnittene Besicherungs-
konstruktion gewahrleistet die Verfligbarkeit der Einnah-
men fiir den Schuldendienst. Bei Projekten in Landern
mit erheblichen Transferrisiken kommt es mafigeblich
darauf an, dass die Devisenerlose des Projekts direkt auf
Konten auBerhalb des Projektlandes flieflen.

Auch bei Projektfinanzierungen gelten mit der Forde-
rungswirdigkeit und der risikomaBigen Vertretbarkeit
grundsatzlich dieselben Deckungsvoraussetzungen wie
fir die tibrigen Geschéfte. Besondere Bedeutung kommt
der risikomaBigen Vertretbarkeit zu, und hier vor allem
der wirtschaftlichen Tragfahigkeit des Projekts. Hierzu ist
ein gesondertes Gutachten erforderlich, das vom Antrag-
steller auf seine Kosten in Auftrag zu geben ist.

Daneben gibt es weitere besondere Deckungsformen,
z.B. flir BAULEISTUNGEN und LEASINGGESCHAFTE. Aus-
fihrliche Informationen zu den Deckungsformen der Ex-
portkreditgarantien enthalt die Schriftenreihe PRODUKT-
INFORMATIONEN.

AUSLANDISCHE LIEFERUNGEN

Da die Exportkreditgarantien der Forderung der deut-
schen Ausfuhr dienen, sollen die gedeckten Lieferungen
und Leistungen ihren Ursprung tberwiegend im Inland
haben. Aber im Zuge der Globalisierung wickeln heutzu-
tage immer haufiger Exporteure aus verschiedenen Lan-
dern Investitionsgiitergeschéafte gemeinsam ab. Durch
diese Arbeitsteilung sind auslandische Liefer- und Leis-
tungsanteile oder auslandische Zulieferungen vielfach
unabdingbar. Zur Absicherung dieser Geschéfte bieten
sich verschiedene Moglichkeiten an:

Exportkreditgarantien der Bundesrepublik Deutschland

MITVERSICHERUNG

Wenn der Hauptlieferant seine Auslandsrisiken auf den
Unterlieferanten tibertragt, d.h. wenn dieser nur Zahlung
erhdlt, wenn der ausldandische Besteller den Hauptlie-
feranten bezahlt hat, kann eine sogenannte Mitversiche-
rung beantragt werden. Diese ist unter EU-Mitgliedslan-
dern durch eine Richtlinie des Rates geregelt. Mit ande-
ren Kreditversicherern bestehen bilaterale Abkommen.
Daneben besteht die Maglichkeit, mit anderen staatli-
chen Kreditversicherern bei Bedarf fiir ein Einzelgeschaft
eine Mitversicherungsvereinbarung zu schliefen.

In den Fallen, in denen das Zahlungsrisiko nicht auf
den Unterlieferanten durchgestellt wird, gibt es weitere
Moglichkeiten der Absicherung: die Einbeziehung der
Zulieferung aufgrund internationaler Absprachen oder
mit Hilfe einer Rickversicherung. Auterdem kénnen Zu-
lieferungen von ausldndischen Tochtergesellschaften
einbezogen werden, solange der deutsche Lieferanteil
Uberwiegt.

EINBEZIEHUNG VON AUSLANDSWARE

Mittel- und langfristige Exportgeschafte

Auslandische Zulieferungen und/oder 6rtliche Kosten kon-
nen im Rahmen eines Drei-Stufen-Modells generell bis zu
30% (davon ortliche Kosten bis maximal 23%) des zu de-
ckenden Gesamtauftragswertes ohne ndhere Begriindung
in die Deckung einbezogen werden (Stufe 1). Im Rahmen
von Stufe 2 kann dieser Grenzwert unter bestimmten Vo-
raussetzungen bis zu einem nachsten Schwellenwert von
49 % Uberschritten werden.

Sollte der Anteil auslandischer Zulieferungen und/oder
ortlicher Kosten (ber 49 % des zu deckenden Gesamt-
auftragswertes liegen, entscheidet der Ausschuss im
Rahmen von Stufe 3 von Fall zu Fall unter Abwagung der
vorgebrachten Begriindungen und der Férderungswiir-



digkeit Uber die Deckungsfahigkeit. Dabei steht die Be-
deutung des Geschéftes fir die internationale Wettbe-
werbsfahigkeit des Exporteurs im Mittelpunkt.

Kurzfristige Exportgeschdafte

Bei der Ausfuhr-Pauschal-Gewahrleistung und Ausfuhr-
Pauschal-Gewahrleistung-light konnen 100 % auslandi-
sche Zulieferungen und/oder 6rtliche Kosten unabhangig
von der Warenart in die Deckung eingeschlossen werden.

Bei der Lieferantenkreditdeckung und revolvierenden
Lieferantenkreditdeckung wird zwischen Nicht-Investi-
tionsgltern und Investitionsgitern unterschieden. Bei
Nicht-Investitionsgitern kdnnen ausldandische Zuliefe-
rungen und/oder ortliche Kosten ebenfalls bis zu 100 %
in die Deckung eingeschlossen werden.

Handelt es sich um Investitionsgiiter, kommt ein Zwei-
Stufen-Modell zur Anwendung. Hier kdnnen innerhalb
der Stufe 1 bis zu 49% des zu deckenden Gesamtauf-
tragswertes ohne nahere Begriindung in die Deckung
einbezogen werden. Dieser Sockelprozentsatz umfasst
variabel auslandische Zulieferungen und ¢rtliche Kosten.
Sollte der Anteil iber 49 % liegen, entscheidet der Aus-
schuss im Rahmen von Stufe 2 von Fall zu Fall unter
Abwagung der vorgebrachten Begriindungen und der
Forderungswirdigkeit tiber die Deckungsfahigkeit.

RUCKVERSICHERUNG

Eine andere Form der Zusammenarbeit besteht in der
Ruckversicherung. Dabei tibernimmt der Erstversicherer —
der Versicherer des Hauptlieferanten — im Rahmen seines
Deckungsinstrumentariums die Kreditversicherung fir
den gesamten Auftrag einschlieBlich der auslandischen
Zulieferungen. Im Schadenfall nimmt dieser jedoch Riick-
griff bei dem Riickversicherer — dem Versicherer des
Unterlieferanten — hinsichtlich des auf den auslandischen
Unterlieferanten entfallenden Schadenanteils, den der
Kreditversicherer aus dem Land des Unterlieferanten in
Rickversicherung genommen hat.

Der Vorteil dieser Konstruktion ist: Finanzierung und
Absicherung kommen im AuBenverhaltnis aus einer
Hand und die Risikoteilung ist ausschlieflich Sache der
beteiligten Kreditversicherer. Ein entsprechender Antrag
ist nicht erforderlich. Kann die Bundesregierung einer
Einbeziehung der auslandischen Lieferanteile z.B. we-
gen Uberschreitung der Prozentsétze oder aufgrund de-
ckungspolitischer Erwdgungen nicht zustimmen, wird
auch ohne einen entsprechenden Antrag des Exporteurs
bzw. der Bank gepriift, ob das Geschéft auf Basis einer
Rickversicherung durch den betroffenen Riickversicherer
erfolgt. Die Deckungsurkunde selbst enthalt dann keine
zusatzlichen besonderen Bedingungen im Hinblick auf
eine Rickversicherung.

DIE KOSTEN

Fir die Absicherung seines Exportgeschéfts zahlt der De-
ckungsnehmer Bearbeitungsgebihren und ein Entgelt.

BEARBEITUNGSGEBUHREN sind von der Hohe des Auf-
tragswerts abhadngig und setzen sich aus drei einzelnen
Gebihren zusammen:

> einer ANTRAGSGEBUHR, die bei Antragstellung
fir die Bearbeitung erhoben wird,

> einer VERLANGERUNGSGEBUHR, die fiir jede
Verlangerung der Grundsatzlichen Stellungnahme
tber ein Jahr hinaus zu entrichten ist, und

» einer AUSFERTIGUNGSGEBUHR, die fir die
Beurkundung der Deckungstibernahme anfallt.

Kreditprifungsgebihren werden nicht erhoben.

Exportkreditgarantien der Bundesrepublik Deutschland
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PRAKTISCHE INFORMATIONEN

» HERMESDECKUNGEN SPEZIAL
Grundziige

Die wichtigsten Faktoren zur Berechnung des Entgelts
sind die Lander- bzw. Kauferkategorie sowie die Sicher-
heiten. Die LANDERKATEGORIE ist ein Indikator flr die
Entwicklung eines Landes in politischer und wirtschaft-
licher Hinsicht. Das achtstufige Modell (0-7) wurde be-
reits 1999 auf OECD-Ebene eingefiihrt. Die Einstufung
eines Landes wird OECD-weit verbindlich festgelegt.

Die Bonitat des Bestellers, Darlehensnehmers oder Ga-
ranten ist die Grundlage fir die Eingruppierung in eine
KAUFERKATEGORIE. Auch die Kauferkategorien sind OECD-
weit vorgegeben und orientieren sich an vergleichbaren
Ausfallwahrscheinlichkeiten externer Ratings. Im deut-
schen System beruht die Einstufung auf einer individu-
ellen Analyse. Dabei werden Banken und Kaufer gleich
behandelt.

Zusdtzlich zur Bonitat des Bestellers stellen SICHERHEI-
TEN (insbesondere Pfandrechte) einen wichtigen Aspekt
fir die Risikobeurteilung dar. Diese konnen dazu fiihren,
dass ein Geschaft deutlich besser beurteilt wird und ein
geringeres Entgelt zu zahlen ist.

Bei Ausfuhr-Pauschal-Gewahrleistungen erfolgt die Fest-
setzung der Pramie aufgrund der im jeweiligen Vertrag
gedeckten Risiken. Bei Ausfuhr-Pauschal-Gewahrleis-
tungen-light wird eine Pramie in Abhangigkeit vom de-
ckungsfahigen, gemeldeten monatlichen Umsatz erho-
ben. Vom dritten Vertragsjahr an erfolgt eine Anpassung
des Prdmiensatzes in Abhangigkeit von der Schaden-
entwicklung des Vorjahres.

Exportkreditgarantien der Bundesrepublik Deutschland

DAS ENTSCHADIGUNGSVERFAHREN

Wird die Auslandsforderung nicht vertragsgemas be-
glichen, reicht der Exporteur oder die Bank einen ENT-
SCHADIGUNGSANTRAG bei der Euler Hermes Aktienge-
sellschaft ein. Der Antrag muss grundsatzlich innerhalb
von zwei Jahren seit Falligkeit der gedeckten Forderung
gestellt werden.

Nur RECHTSBESTANDIGE FORDERUNGEN konnen Ge-
genstand einer Entschadigung sein. Bestreitet ein aus-
landischer Schuldner seine Zahlungsverpflichtung, kann
die Bundesregierung ihre Entschadigung bis zur Kldrung
zurlickstellen.

Ein wesentlicher Prufungspunkt im Entschadigungs-
verfahren ist die Frage, ob die Angaben im Antrag mit
den tatsdchlich vereinbarten Konditionen des Export-
bzw. Darlehensvertrags tbereinstimmen und ob der
Deckungsnehmer alle ihm nach den Allgemeinen Bedin-
gungen obliegenden Pflichten erfillt hat. Schadenfalle
aufgrund eingetretener wirtschaftlicher Risiken werden
fallweise geprift und abgerechnet. Bei Schadenfallen
aufgrund eingetretener politischer Risiken liegt normaler-
weise eine gemeinsame Ursache zugrunde, sodass die
Bundesregierung generell dartiber entscheidet, ob und
nach welchem Schadentatbestand eine Entschadigung
zu leisten ist.



Bei einer Lieferantenkreditdeckung erhélt der Deckungs-

nehmer die Entschadigung innerhalb eines Monats nach
der Schadenberechnung. Bei der Finanzkreditdeckung
betragt die Frist flinf Tage. Damit geht die Forderung in
Hohe der Entschadigung auf die Bundesrepublik tiber. In
Hohe der Selbstbeteiligung verbleibt sie beim Exporteur
bzw. der Bank.

Bei drohenden Schaden gelingt es im Zusammenspiel
von Bundesregierung, finanzierender Bank und der Euler
Hermes Aktiengesellschaft haufig, wirtschaftlich instabil
gewordene Projekte zu stabilisieren und Entschadigun-
gen — zumindest teilweise — zu vermeiden. Hierbei wer-
den RESTRUKTURIERUNGEN meistens in Form von Pro-
longationen vorgenommen.

Die Bundesregierung beteiligt sich an den KOSTEN, z.B.
bei Gerichtsverfahren oder Einschaltung eines Rechts-
anwalts. Bei politischen Schaden versucht die Bundes-
regierung in der Regel im Zuge einer Umschuldung, eine
Ruckzahlung der entschadigten Forderung zu erlangen.

René Andrich
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09 1600 0114

www.agaportal.de

Auslandsgeschéftsabsicherung der Bundesrepublik Deutschland

Die Bundesregierung unterstiitzt mit den Forderinstrumenten Exportkredit- und
Investitionsgarantien sowie Garantien fiir Ungebundene Finanzkredite die Auslands-
aktivitdten der deutschen Wirtschaft und sichert dadurch Wachstum und Arbeitsplatze.
Hierfiir ibernimmt die Bundesrepublik Deutschland wirtschaftliche und politische
Risiken aus Exportgeschaften sowie politische Risiken bei Auslandsinvestitionen.
Dariiber hinaus kénnen wirtschaftliche und politische Risiken von Ungebundenen
Finanzkrediten zur Finanzierung von foérderungswiirdigen Vorhaben abgesichert werden.

Mit der Geschéftsfiihrung dieser Férdermafinahmen hat die Bundesregierung ein
Mandatarkonsortium, bestehend aus der Euler Hermes Aktiengesellschaft und der
PricewaterhouseCoopers Aktiengesellschaft Wirtschaftspriifungsgesellschaft, beauftragt.

% Bundesministerium UNSERE PARTNER
fur Wirtschaft
und Energie

e
EULER HERMES PwWC

Euler Hermes Aktiengesellschaft

Exportkreditgarantien der
Bundesrepublik Deutschland

Postadresse
22746 Hamburg

Hausanschrift
GasstraBBe 27
22761 Hamburg

Telefon: +49 (0)40/88 34-90 00
Telefax: +49 (0)40/88 34-91 75

info@exportkreditgarantien.de
www.agaportal.de

AuBendienst: Berlin, Frankfurt,
Hamburg, Kéln, Miinchen, Stuttgart



