
 

 
Ort, Datum  Unterschrift/Stempel Ausbildungsbetrieb  Unterschrift Prüfungsbewerber/-in 

 

 
Formular vollständig ausfüllen und mit der Prüfungsanmeldung an die Industrie- und Handelskammer Darmstadt 
zurücksenden. 
Nachträgliche Änderungen sind nicht möglich! 

 
 

Anlage für die Anmeldung zur Abschlussprüfung 
Kaufmann/Kauffrau für Versicherungen und Finanzen (AO 2014) 
Bitte mit der Anmeldung einreichen– siehe PDF-Dokument auf unserer Internetseite = Nummer 
14898 

 
Fachrichtung: Versicherung 

 

Prüfungsbewerber:  Ausbildungsbetrieb: 

 
 
 

1. Schriftliche Prüfung / Festlegung im Prüfungsbereich "Versicherungswirtschaft sowie  
 Schaden- und Leistungsbearbeitung" 

Bitte kreuzen Sie die für das Gebiet "Leistungsfeststellung und Schadenregulierung“ gewünschte 
Sparte an: 

 Lebensversicherung  Rechtsschutzversicherung 

 Unfallversicherung  Kraftfahrtversicherung 

 Krankenversicherung  Sachversicherung 

 Haftpflichtversicherung 
 

 

2. Mündliche Prüfung / Spartenfestlegung für das Kundenberatungsgespräch 

Zur Prüfung werden zwei Aufgaben zur Wahl gestellt. Grundlage sind die produktbezogenen betrieblichen  
Ausbildungsschwerpunkte des/der Auszubildenden. Bitte kreuzen Sie einen entsprechenden Spartenbereich an,  
in dem der Schwerpunkt der Prüfung liegen soll: 

 Lebensversicherung  Rechtsschutzversicherung 

 Unfallversicherung  Kraftfahrtversicherung 

 Krankenversicherung  Sachversicherung 

 Haftpflichtversicherung  Finanzprodukte 

 

 

*) *) Ein weiterer Spartenbereich, z. B. Transportversicherung,  
 Rückversicherung 

 

3. Mündliche Prüfung / Festlegung des Fallbezogenen Fachgespräches 

Bitte kreuzen Sie die beiden ausgebildeten Wahlqualifikationseinheiten an, für die Sie jeweils einen  maximal 
dreiseitigen  Report als Grundlage für das Prüfungsgespräch einreichen. 
Die Reporte sind spätestens am Tag der schriftlichen Abschlussprüfung bei der IHK einzureichen. Die Repor-
te werden über unser Online-System „APrOS“ eingereicht. Hier-für verschickt die IHK Darmstadt nach dem 
Anmeldeschluss die Zugangsdaten. 

 Kundengewinnung und Bestandsausbau  Marketing 

 
Steuerung und Verkaufsförderung in der  
Vertriebseinheit 

 Risikomanagement 

 
Vertrieb von Produkten der betrieblichen  
Altersvorsorge 

 
Vertrieb von Versicherungsprodukten für Ge-
werbekunden 

 Optimierung von Kundenbeziehungen und 
Versicherungsbeständen  Schadenservice und Leistungsmanagement 

 

 
 

 
 

 

 


