
 
 

 
Unternehmensbörse nexxt-change: 

Stand: 19.01.2026 
 

Internetadresse: www.nexxt-change.org 
 
Über die Inserate in dieser Börse können 
Kontakte zwischen Unternehmen, die einen 
Nachfolger oder tätigen Teilhaber suchen, 
und Existenzgründern hergestellt werden. 
Berücksichtigt wurden hier nur Angebote 
und Gesuche aus der Region. Wenn Sie an 
einem Angebot oder Gesuch interessiert 
sind, schreiben oder faxen Sie uns bitte 
unter Angabe der Chiffre-Nummer. Wir lei-
ten Ihre Zuschrift unverzüglich an den Inse-
renten weiter. Wir weisen darauf hin, dass 
die IHK Osnabrück - Emsland - Grafschaft 
Bentheim als Beauftragte des Unterneh-
mens/Inserenten eingehende Zuschriften 
öffnet und Vermittlungsangebote (reine 
Werbezuschriften) nicht weiterleitet. 
 
Angebote 
 
A-000898 
Top Café / Bistro in Osnabrück - Seltene 
Gelegenheit 
Am Fuß des Westerbergs und unmittelbar 
am Wissenschaftspark, mit mehr als 3000 
Beschäftigten gelegen, hat sich das Ge-
schäft in den mehr 5 Jahren solide etabliert. 
Neben dem normalen täglichen Cafége-
schäft gibt es zusätzlich ein stabiles Mit-
tags- und Abendgeschäft. 
Die Ausstattung mit Naturmooswand und 
Bibliothek sowie wechselnden Kunstaus-
stellungen ist in Osnabrück einmalig. Gäste, 
die einmal da waren, kommen immer wie-
der. 
 
A-000904 
Unternehmen zu verkaufen: Einzelhandel 
mit Zäunen und weiteres 
Standort: Landkreis Osnabrück 
Gründungsjahr: 2004, seit 2017 Handel mit 
Zäunen etc. 
Rechtsform: GbR 
Mitarbeiteranzahl: 4 
Wir bieten unser etabliertes Unternehmen 
im Bereich Einzelhandel zum Verkauf an. 
Seit 2017 sind wir erfolgreich im Markt tätig 
und haben uns durch eine starke Marktprä-
sens einen ausgezeichneten Ruf erarbeitet. 
Highlights: 

Produktportfolio: Gartentore- und Pforten 
nach Maß, Gartenzäune, Wildzäune, Bau-
zäune, Terrassenüberdachungen, Garten-
häuser und Zubehör. 
Online-Präsenz: Onlineshop, Ebay, Klein-
anzeigen und Amazon 
Lieferanten und Partner: Kontakte zu Liefe-
ranten und Spediteuren in ganz Polen und 
Deutschland 
Besondere Stärken: Tore nach Maß und 
hohes Wachstumspotential 
Grund für den Verkauf: 
Wir haben uns entschieden, das Unterneh-
men zu verkaufen, um uns beruflich neu zu 
orientieren und suchen einen engagierten 
Käufer, der unser Geschäft weiterführen 
und ausbauen möchte. 
Verkaufspreis: Verhandlungssache 
Übergabemodalitäten: Vollständige Über-
nahme 
Verfügbarkeit: Sofort 
Wir freuen uns auf Ihre Anfrage und stehen 
für Fragen gerne zur Verfügung. 
 
A-000906 
Blumen-bzw. Floristikgeschäft sucht Nach-
folger zur Übernahme 
Das Geschäft wird seit vielen Jahren vom 
Inhaber in Osnabrück liebevoll geführt und 
hat über die Jahre einen großen Kunden-
stamm aufgebaut. 
Die Lage des Geschäfts hat eine gute Ver-
kehrsanbindung-Parkplätze sind vorhanden 
Im Angebot sind Blumen Arrangements-
Brautfloristik-Trauerfloristik sowie Dekoarti-
kel. Das Geschäft verfügt über eine Ver-
kaufsfläche von ca. 60 qm und eine Außen-
fläche von ca. 40 qm. Der Warenbestand 
bzw. Einrichtung kann übernommen werden 
- somit wäre ein direkter Start möglich. 
Eine Einarbeit kann ebenfalls erfolgen ein-
schließlich einer Übergangszeit. 
 
A-000907 
Unternehmen zu verkaufen: Containerhan-
del (Bürocontainer, Tinyhäuser, etc.) 
Standort: Landkreis Osnabrück;  
Gründungsjahr: 2022; 
Rechtsform: GmbH; 
Mitarbeiteranzahl: 4  
Wir bieten unser etabliertes Unternehmen 
im Bereich Containerhandel zum Verkauf 
an. Seit 2022 sind wir im Markt tätig und 
haben uns durch unser Nischenprodukt 
einen ausgezeichneten Ruf erarbeitet. 
Highlights: Produktportfolio: Wohn- und 
Bürocontainer nach Wunsch Online-
Präsenz: Ebay, Kleinanzeigen und eigene 
Webseite Lieferanten und Partner: Besten 



Lieferanten aus Polen Besondere Stärken: 
Nischenmarkt, hohes Wachstumspotential 
Grund für den Verkauf: Das Unternehmen 
befindet sich aktuell kurz vor einem Insol-
venzverfahren. Wir haben uns dennoch 
entschieden, das Geschäft zum Verkauf 
anzubieten, um einem engagierten Käufer 
die Möglichkeit zu geben, das Potenzial des 
Unternehmens zu nutzen und es in eine 
erfolgreiche Zukunft zu führen. Trotz der 
aktuellen Situation besteht erhebliches 
Wachstumspotenzial, insbesondere durch 
etablierte Lieferantenbeziehungen und ein-
zigartige Marktposition. Verkaufspreis: Ver-
handlungssache Übergabemodalitäten: 
vollständige Übernahme Verfügbarkeit: So-
fort, dringend Wir freuen uns auf Ihre An-
frage und stehen für Fragen gerne zur Ver-
fügung. 
 
A-000909 
Produktionsbetrieb von Parkmobiliar aus 
Altersgründen abzugeben 
Wir sind ein Produktionsbetrieb zur Herstel-
lung hochwertiger Außenmöblierungen. 
Zu großen Teilen handelt es sich um maß-
geschneiderte Lösungen, die nach Architek-
tenentwürfen konstruiert und gebaut wer-
den. 
Hierfür halten wir: 
- drei Konstrukteure 
- sieben Metallbauer 
- sechs Tischler 
vor. 
Unsere Fertigungsschwerpunkte sind: 
- Außenmöblierungen aus Stahl, Holz und 
verschiedenen Kunststoffen 
- Fitnessgeräte für Senioren 
- Spielplatzgeräte 
 
A-000911 
Maschinen- und Metallbauunternehmen aus 
Altersgründen abzugeben 
Wir sind seit fast 25 Jahren primär in der 
Lackierindustrie für die Automotive-Branche 
tätig: von Lackieraufnahmen, über Monta-
gevorrichtungen, bis zu Transportwagen 
und Fließbändern. 
Außerdem entwickeln und fertigen wir im 
Maschinenbau Lösungen für die Oberflä-
chentechnik, aber auch für andere Bran-
chen. 
- eigene Entwicklungsabteilung 
- fast ausschließlich B2B Kunden, deutsch-
landweit 
- Kontakte ins europäische Ausland vor-
handen 
- gültige QM- Zertifizierung nach DIN ISO 
9001 

- nächste Autobahnanbindung ca. 20km 
entfernt 
- ca. 2300m² Produktionsfläche, ca. 150m² 
Bürofläche 
- langfristiger Mietvertrag besteht, bei 
Wunsch kann die Immobilie gekauft werden 
- Ausbildungsbetrieb für Konstruktionsme-
chaniker*in, Technische/r Produktdesig-
ner*in, Industriekauffrau/-man mit entspre-
chenden Ausbildern 
Der Übergabeprozess kann jederzeit star-
ten. Der geschäftsführende Gesellschafter 
wird sich innerhalb der nächsten Jahre aus 
dem operativen Geschäft zurückziehen, 
bleibt aber bis zur vollständigen Übergabe 
als Ansprechperson oder Berater bestehen. 
Spätestens nach sechs Jahren soll der 
Übergabeprozess abgeschlossen sein. 
 
A-000913 
Moderner Salon zum 01.08.25 abzugeben 
Seit 20 Jahren inhabergeführt - mit einen 
gut situierten Kundenstamm (25-60 Jahre), 
3 Mitarbeiter, davon 1 Meister und 1 Aus-
zubildender (2.Lj.). 
 
Der Salon verfügt über 3 Damen- und 2 
Barberbedienplätze sowie 2 Waschsessel 
auf ca. 65 qm. Räume sind gemietet. 
Gerne unterstütze ich bei der Einarbeitung 
in bisherige Betriebsabläufe und Einführung 
in das umfassende Kassenprogramm. 
Optional nur Übernahme des Inventars. 
 
A-000915 
Etablierte Kunstgalerie mit starkem Online-
shop und Kundenstamm zu verkaufen 
Renommierte Kunstgalerie mit starkem On-
linevertrieb in Norddeutschland zu verkau-
fen 
Zum Verkauf steht eine seit über 30 Jahren 
etablierte Kunstgalerie in Norddeutschland. 
Das Einzelunternehmen überzeugt durch 
eine hervorragende Marktposition, einen 
großen Stammkundenkreis und ein stark 
digitalisiertes Geschäftsmodell. Der Inhaber 
möchte das Unternehmen aus Altersgrün-
den in neue Hände übergeben. 
Details zum Geschäftsmodell 
Die Galerie handelt mit kuratierter Kunst 
und Dekorationskunst. In den letzten Jah-
ren wurde der Fokus erfolgreich auf den E-
Commerce ausgeweitet. Der moderne und 
SEO-optimierte Onlineshop erwirtschaftet 
rund 75 Prozent des Umsatzes (ca. 
470.000 Euro jährlich). Durch die Kombina-
tion aus stationärem Geschäft und Online-
vertrieb ist das Unternehmen stabil aufge-
stellt und besitzt weiteres Wachstumspo-



tenzial. 
Markt und Positionierung 
- Über 30 Jahre Marktpräsenz mit hoher 
Bekanntheit 
- Umfangreiche Kundenkartei mit überregi-
onalen Käufern 
- Attraktive Margen im Kunsthandel 
- Starke Marke in der Kunst- und Krea-
tivszene 
- Onlinegeschäft mit Potenzial zur weiteren 
Skalierung 
Besonderheiten 
- Lager mit aktueller Ware und vollständi-
gem Inventar 
- Übergabe beinhaltet Shop-System, Social 
Media, Inventar und Prozesse 
- Eingespieltes Team kann auf Wunsch 
übernommen werden 
- SEO-starker Onlineauftritt mit viel organi-
schem Traffic 
- strukturierte Einarbeitung durch den Inha-
ber möglich 
Zielgruppe 
Geeignet für Kunstliebhaber mit Unterneh-
mergeist, E-Commerce-Profis, Investoren 
oder Unternehmer mit Interesse an der Kul-
tur- und Kreativbranche. 
Kaufpreis und Übergabe 
Preisvorstellung: 420.000 Euro VB 
Das Unternehmen ist übergabebereit. Eine 
strukturierte Einarbeitung kann angeboten 
werden. 
Standort: Norddeutschland (genaue Anga-
be auf Anfrage) 
Interesse?: Bei ernsthaftem Interesse sen-
den wir gern ein ausführliches Exposé mit 
betriebswirtschaftlichen Kennzahlen, Traf-
ficdaten und weiteren Einblicken. 
 
A-000916 
Großhandelsbetrieb zum Verkauf-
Nachfolge für Bedachungs-Großhandel 
gesucht 
Es handelt sich bei dem Unternehmen (Ver-
trieb/ Lieferung von Dach-und Bauwerksab-
dichtungsmaterialien mit eigenem Fuhrpark) 
um einen gut gehenden alteingesessenen 
und am Markt etablierten Betrieb, der aus 
Altersgründen der Geschäftsleitung zum 
Verkauf steht. 
Der derzeitige Geschäftsführer steht für die 
Einarbeitung und Übergabe zur Verfügung. 
Branchenkenntnisse sind erforderlich. 
 
 
 
 
 
 

A-000918 
Koch- und Grillschule im Speckgürtel von 
Osnabrück 
Übernahme einer etablierten Koch- und 
Grillschule mit hochwertiger Ausstattung 
und großem Kundenstamm. 
Viele Firmenkunden konnten über die Jahre 
als Stammkunden für geschlossene Events 
gewonnen werden und in offenen Kursen 
begrüßen wir immer wieder Stammkunden 
und neue Kunden, so dass ca. 200 Kursen 
im Jahr stattfinden. 
Sehr hochwertig eingerichtete Eventlocation 
für Kurse mit 10 bis 50 Gästen pro Event. 
Wenn Sie selbständig auf Ihrer eigenen 
Bühne mit Gästen in einer anderen Art der 
Gastronomie arbeiten möchte, dann haben 
wir Ihnen dafür die Grundlage geschaffen, 
die Sie übernehmen können. 
Die Übernahme kann nach Ihren Vorstel-
lungen und Möglichkeiten stattfinden. Wir 
bieten auch gerne eine sanfte Übernahme 
in den nächsten 3 Jahren an und stehen bei 
allen Fragen und Aufgaben mit Rat und Tat 
zur Verfügung. 
Das Unternehmen befindet sich im Speck-
gürtel von Osnabrück und liegt verkehrs-
technisch sehr gut und trotzdem absolut 
idyllisch, so dass die Gäste bei Ihnen jedes 
Event absolut genießen können und dem 
normalen Alltag entfliehen. 
Mitarbeiterteam, welches bereit ist weiter 
Teil der Koch- u. Grillschule zu sein. 
Starke Partnerschaften wurden über die 
Jahre aufgebaut, die weitergeführt werden 
können. 
 
A-000919 
Lukrativer Computer-Reparaturservice in 
1A-Lage Osnabrück (8 J.) 
Zum Verkauf steht ein etablierter Compu-
terreparaturservice in bester Innenstadtlage 
von Osnabrück. Seit 2017 löst der Fachbe-
trieb schnell und zuverlässig Hard- & Soft-
ware-Probleme von PCs und Laptop´s. 
Kernzahlen (Geschäftsjahr 01.06.24 - 
01.06.25) 
- Umsatz 109 000 € 
- Google-Rating 4,7 bei 220 Rezensionen 
Standort & Ausstattung 
- 48 m2 Verkaufsraum mit Werkstatt/Lager, 
barrierefrei 
- Kaltmiete 1 600 €/Monat, Mietvertrag bis 
2029 
- 3 Werkplätze, umfangreiches Ersatzteilla-
ger 
- POS-Kassensystem, WaWi, Shopware-
Website 
Leistungen: 



- Hardware-Diagnose & -Reparatur - Daten-
rettung & Virenentfernung 
- SSD/RAM-Upgrades & Gaming-PC-Builds 
- Zubehör- sowie Refurbished-Geräte-
Verkauf 
Stärken: 
1. Hohe Kundenzufriedenheit & schnelle 
Durchlaufzeiten (ca. 1,8 Tage) 
2. Wiederkehrende Stammkunden & B2B-
Kooperationen 
3. Premium-Laufkundschaftslage in der 
Fußgängerzone 
Wachstumspotenziale 
- Managed-Service-Verträge für KMU - 
Webshop-Ausbau 
- Schadensregulierung für Versicherer - 
Gaming-Segment 
Verkauf & Übergabe 
Kaufpreis-VB 75 000 € (Asset-Deal inkl. 
Anlagevermögen & Warenbestand ca. 8 
000 €). 
Persönliche Einarbeitung 2 Monate, optio-
nal Beratungsvertrag bis 6 Monate. 
Verkauf erfolgt ausschließlich aus berufli-
cher Neuorientierung - kein Sanierungsfall! 
Interessiert? Besichtigung nach NDA mög-
lich. Alle Angaben ohne Gewähr. Änderun-
gen vorbehalten. 
 
A-000920 
Werksvertretung Biomasseheizung 
Wir sind ein Handelsunternehmen in Fami-
lienbesitz geführt als GmbH & Co. KG. 
Seit 2005 vertreten wir ein österreichisches 
Unternehmen aus dem Bereich Biomass-
seheizungen. Wir sind eine eingeführte 
Werksvertretung mit einem festen Kunden-
stamm an Heizungsbauern im Nord-Westen 
von Niedersachsen und im nördlichen 
Westfalen. Wir betreuen ca. 1000 Hei-
zungskessel im Kundendienst und verfügen 
über ein großes Ersatzteillager. Die Über-
nahme von 2 Kundendienstfahrzeugen 
kann verhandelt werden. 
Der Firmensitz wäre variabel momentan 
befindet er sich in 49832 Freren. 
Aktuell haben wir 1 Vollzeitkraft und 1 Teil-
zeitkraft im Kundendienst und 1 kaufm. Lei-
tung. 
Für einen Nachfolger wäre Fachwissen aus 
dem Heizungsbau von Vorteil. Die Überga-
be/Verkauf sollte bis Mitte nächsten Jahres 
abgeschlossen sein. Während der Über-
gangszeit unterstützen wir den Nachfolger 
im Vertrieb und im Kundendienst. 
 
 
 
 

A-000921 
Beratungsgesellschaft und Werbeagentur 
mit Fokus Wohnungswirtschaft 
Im Rahmen einer Nachfolgeregelung biete 
ich einem potenziellen Partner die Gele-
genheit, die zukünftige Entwicklung und das 
Wachstum in einer aktiven Rolle begleiten. 
Mein Unternehmen ist besonders interes-
sant für strategische Investoren, die den 
großen Beratungs- und Investitionsbedarf 
von sozial-orientierten Wohnungsunter-
nehmen erkannt haben und gezielt verfol-
gen möchten. 
Wir sind wirtschaftlich gesund und gut auf-
gestellt. Trotz des herausfordernden durch 
Zinserhöhungen, Energiepreisturbulenzen 
und Inflation geprägten Marktumfelds er-
wirtschafteten wir kontinuierlich positive 
Erträge. Es bestehen längerfristige Rah-
menverträge, die planbare Umsätze und 
Erträge sicherstellen. 
Der Erwerb oder eine Fusion ist insbeson-
dere für Unternehmensberatungen, Netz-
werkagenturen oder Corporate-Agenturen, 
sowie Publisher, Content- und PR-
Agenturen interessant und attraktiv, die ihre 
bestehenden Aktivitäten mit einem auf die 
Wohnungswirtschaft und Nachhaltigkeits-
themen fokussierten Spezialdienstleister 
absichern, ergänzen oder als Inhouse-
Abteilung integrieren möchten. 
 
A-000922 
Onlinehandel Ebay, Amazon und Webshop. 
Baumarkt-Schleifmittel 
Monatlicher Umsatz (aktuell, nur eBay): ca. 
7.000 € 
Arbeitsaufwand: nur ca. 5 Stunden / Woche 
Marge: über 30 % 
Jahresumsatz in Spitzenzeiten: 500.000 €+ 
Eigenmarke mit eingetragener Wort-Bild-
Marke 
Professionelle Amazon FBA Listings (noch 
vorhanden) 
Eigener Shopify Shop + 4 Domains 
Automatisierte ERP-Struktur (Billbee) mit 
Versandabwicklung 
Lagerbestand netto: ca. 40.000 € 
Ausstattung: Regale, Maschinen, Fotobox 
etc. 
Lieferanten aus EU (White Label möglich) 
Was du bekommst: Etabliertes Online-
Business 
- Aktiver Verkauf über eBay + eigener 
Webshop 
- Amazon FBA früher betrieben, kann je-
derzeit reaktiviert werden (Listings beste-
hen noch) 
- Umsatzpotenzial von über 500.000 €/Jahr 



realistisch, wenn aktiv betrieben 
Marke & Webauftritt 
- Eingetragene Wort-Bild-Marke (Anwalt 
übernimmt Umschreibung) 
- 4 Domains inklusive, aktuell läuft ein 
Shopify Webshop 
- Professionelle Amazon Listings mit Ei-
genmarke → kaum Konkurrenz 
Lager & Ausrüstung 
- Lagerbestand ca. 40.000 € netto 
- Hochwertige Ausstattung: Schwerlastrega-
le, Palettenregale, Einschweißmaschine, 
Fotobox, Hubwagen etc. 
Software & Automatisierung 
- Vollständige Integration über ERP Billbee 
- Automatischer Versandprozess (Etikett + 
Lieferschein) 
- Versand zu 90 % per Brief → extrem ge-
ringe Versandkosten 
Lieferanten & Produktion 
- Langjährige Lieferantenkontakte in der EU 
- Möglichkeit für White Label Produktion mit 
deiner Marke 
- Dienstleister für Set-Verpackung vorhan-
den 
Verkaufspreis (Verhandlungsbasis): 
100.000 € (inkl. Lagerbestand, Marke, 
Webshop, Domains, Amazon Listings, 
Softwarestruktur, Maschinen & Lieferanten-
kontakte) 
Kontakt & Besichtigung: 
Gerne beantworte ich weitere Fragen oder 
sende dir detaillierte Zahlen & Einblicke bei 
ernsthaftem Interesse. Persönliche Über-
gabe & Einarbeitung sind nach Absprache 
möglich. 
 
A-000923 
Hersteller u. Händler von Mähroboter-
Garagen und Dächer für Elektroladestatio-
nen 
Zum Verkauf steht eine UG welche hoch-
wertige premium Mähroboter - Garagen 
herstellt bzw. Wallboxdächer für Elektroau-
toladestationen. 
Zum Verkauf steht ein komplett übergabe-
fähiges E-Commerce-Unternehmen mit 
Produktion welches seit mehreren Jahren 
am Markt etabliert ist. Die UG produziert 
maßgeschneiderte, premium Mähroboter-
Garagen für anspruchsvolle Kunden. Ver-
kauft werden 2 Produktbereiche. Zum ei-
nem die Garagenherstellung und als zwei-
tes Wallboxdächer für Elektroladestationen. 
Beide Produkte werden nur aus hochwerti-
gen Materialien hergestellt, wie zum Bei-
spiel eloxiertes Aluminium, glasfaserver-
stärkte Plastiken, beschichtete / V2A Ble-
che. Auch bei geringerer Pflege halten Sie 

ein Leben lang. Der Bereich Wallboxdächer 
ist neu, jedoch soweit alles vorbereitet, 
dass dieser nur noch entsprechend am 
Markt präsentiert werden muss. (Das ver-
baute Aluminium beinhaltet 2 Profilsorten, 
wozu es eigene Werkzeuge gibt.) Wie wird 
vermarktet: Der Verkauf der Produkte läuft 
ausschließlich über den eigenen Webshop 
als auch Amazon, Hood, Ebay (Hood, Ebay 
aktuell nicht aktiv). Was ist automatisiert: 
Der Prozess ist so weit automatisiert, dass 
Bestellungen, Auftragsbestätigung, Liefer-
scheine, Rechnung, Versand bis hin zur 
Produktionsliste über die Plattform Billbee 
bearbeitet wird. Der Webshop läuft über 
Shopify und über das GS1 Portal haben alle 
Produkte eine ASIN / Barcode Nummern 
gekommen, in Bild und Text. Der Verpa-
ckungsabfall läuft über den Grünen Punkt 
wo jährlich, anhand von hinterlegten Daten, 
die Abfallkosten in Rechnung gestellt wer-
den. Auch der Versand lief bis auf kurzen 
über ein Fulfillment Partner, der jederzeit 
wieder aktiviert werden kann. Was wird 
veräußert und Preis: Neben der eigentli-
chen UG mit Firmenkonto, Buchhaltung, 
wird ein Warenbestand an Rohware für 
weitere 50-100 Stück Garagen, Fertigware 
an Garagen 90 Stück bzw. 25 Stück Wall-
boxdächer, die dazugehörigen Bauanlei-
tungen, aufgearbeitete Werbe-/Bildmaterial 
verkauft. (Bei Bedarf kann über den Verkauf 
von Maschinen gesprochen werden.) Au-
ßerdem der Webshop und deren Automati-
sierung mit sämtlichen Zugangsdaten. 
(Shopify, Amazon, Hood, Bank) Der Kauf-
preis wäre 26.000Euro + Guthaben Konto. 
Wer wäre der richtige Käufer: Ein geeigne-
ter Käufer wäre die Person, die sowohl 
handwerkliches Geschick hat, als auch Er-
fahrung mit dem Portal Shopify bezie-
hungsweise Amazon... Gewisse Kenntnisse 
im Marketing und Vertrieb sind außerdem 
von Vorteil. 
 
A-000924 
Campingausrüster mit gutem Preis-
Leistungs-Verhältnis (ID# 7747) 
Importeur von Autodachzelten und Cam-
pingausrüstung mit 800.000 € Umsatz. 
Etabliert seit über 10 Jahren, gute Lieferan-
tenbeziehungen. Immobilie kauf- oder 
pachtbar. Verkauf aus Altersgründen. 
Das Unternehmen beschäftigt sich mit dem 
Import einer großen Vielfalt von Autodach-
zelten und weiterer Campingausrüstung, 
insbesondere von Offroad-Produkten. Es 
bestehen gute und langjährige Beziehun-
gen zu den asiatischen Lieferanten. Diese 



ermöglichen ein gutes Preis-Leistungs-
Verhältnis, schnelle Produktentwicklungen 
und eine Ausweitung des Programms. Seit 
über 10 Jahren ist das Unternehmen am 
Markt tätig und hat sich einen guten Namen 
erarbeitet. Die Geschäftsführung wird von 2 
Mitarbeitern in den Bereichen Lager und 
Montage sowie durch 1 Bürokraft unter-
stützt. Der Kundenstamm setzt sich zumeist 
aus privaten Kunden, teilweise auch Groß-
handelskunden zusammen. Im vergange-
nen Geschäftsjahr wurden Umsatzerlöse 
von über 800.000 € erzielt. Durch eine Öff-
nung des Vertriebsweges für den Groß- und 
Einzelhandel ergibt sich weiteres Wachs-
tumspotenzial. Die Immobilie kann erwor-
ben oder gepachtet werden. Aus Alters-
gründen wird ein Käufer gesucht. Ein Nach-
folger sollte in erster Linie über kaufmänni-
sche Fähigkeiten verfügen. Die Geschäfts-
führung steht für eine strukturierte Einarbei-
tung nach Vereinbarung zur Verfügung. 
 
A-000925 
Etablierter Metallbaubetrieb mit modernem 
Maschinenpark sucht Nachfolger/in 
Langjährig etablierter Metallbaubetrieb mit 
moderner Ausstattung, stabilem Kunden-
stamm und guten Wachstumsperspektiven 
bietet attraktives Nachfolgeangebot. 
Ein seit vielen Jahren erfolgreich am Markt 
etablierter Metallbaubetrieb sucht im Rah-
men einer geplanten Nachfolgeregelung 
eine/n engagierte/n Nachfolger/in. Das Un-
ternehmen verfügt über eine solide Markt-
position, einen treuen Kundenstamm sowie 
einen modernen und gut gewarteten Ma-
schinenpark, der eine effiziente und vielsei-
tige Metallverarbeitung ermöglicht. 
 
A-000926 
Etablierter Anlagenbauer mit starkem In-
dustriekundenstamm sucht Nachfolger/in 
Innovativer Anlagenbauer mit langjähriger 
Marktpräsenz, erfahrenem Team und her-
vorragendem Ruf sucht zuverlässige Nach-
folge für die weitere Unternehmensentwick-
lung. Im Zuge einer geplanten Nachfolgere-
gelung wird ein seit Jahrzehnten etablierter 
Anlagenbaubetrieb mit hervorragender 
Marktstellung und stabilen Kundenbezie-
hungen zum Verkauf angeboten. Das Un-
ternehmen ist spezialisiert auf maßge-
schneiderte Anlagenbau-Lösungen für In-
dustrie, Gewerbe und Sonderanwendun-
gen. Durch hohe technische Kompetenz, 
Qualität und Flexibilität hat sich der Betrieb 
einen ausgezeichneten Ruf erarbeitet und 

verfügt über langfristige Geschäftsbezie-
hungen zu namhaften Auftraggebern. 
 
A-000927 
Metallverarbeitungsbetrieb mit modernem 
Maschinenpark sucht Nachfolger/in 
Moderner Metallverarbeitungsbetrieb mit 
CNC-Kompetenz, erfahrenem Team und 
langjährigem Kundenstamm bietet attraktive 
Nachfolgelösung für engagierte Unterneh-
mer/innen. Im Zuge einer geplanten Nach-
folgeregelung wird ein modern ausgestatte-
ter, erfolgreich geführter Metallverarbei-
tungsbetrieb zur Übernahme angeboten. 
Das Unternehmen verfügt über langjährige 
Erfahrung, einen treuen Kundenstamm so-
wie eine leistungsfähige Fertigung mit um-
fangreicher CNC-Kompetenz. Der Betrieb 
ist bekannt für präzise, zuverlässige und 
termingetreue Fertigung in hoher Qualität. 
 
A-000928 
Onlineshop | Sichtschutzstreifen | Zaunbau 
| Galabau | Garten-Trends | VERKAUF 
Laufender Onlineshop mit Domain, 
Shopsystem, Lieferanten, Warenbestand, 
Corporate Design und viel Potenzial in der 
Vermarktung von Sichtschutzstreifen auf 
weiteren Plattformen wie Amazon, ebay, 
Otto, Kaufland, usw. und der Erweiterung 
des Angebotes. 
Der Verkauf erfolgt aus zeitlichen Gründen, 
da andere Projekte in den Fokus gerückt 
sind und deutlich mehr Zeit in Anspruch 
nehmen. Der Onlineshop überzeugt durch 
ein ansprechendes Design und eine intuiti-
ve Bedienung für den Nutzer. Die Verkaufs-
zahlen laufen auf einem niedrigen Niveau, 
da in den letzten 3 Jahren keine Ressour-
cen in die Verbesserung des Google Ran-
kings investiert wurden. Viel Potenzial bietet 
die Nutzung von weiteren Online-
Plattformen zur Vermarktung der vorhande-
nen Produkte und die Erweiterung der Pro-
duktpalette im Bereich von Zaun- und Tor-
anlagen für den Endkunden. 
Es gibt die Möglichkeit, die Logistik der Lie-
feranten für die Kommissionierung und Aus-
lieferung von Zaun- und Toranlagen zu nut-
zen, sodass man keine Waren in diesem 
Bereich vorhalten müsste. 
Grundsätzlich benötigt das Projekt eine 
Person mit Leidenschaft und Kenntnissen 
im Bereich Onlineshopping, dann kann man 
hier viel erreichen. 
 
 
 
 



A-000929 
EFactory: E-Bike Marktplatz – Exit: As-
set/Share/Komplett 
7 Marken, 25.000 € Umsatz (2024) bei 500 
€ Marketing Marge 15–30 % Hybrid-Exit: 
Asset-Deal, Share-Deal, Komplettverkauf 
Ask: 100.000 € VB 
E-Factory ist ein Hybrid-Marktplatz (Markt-
platz 2.0) für E-Bikes: - Plattform: Auswahl 
wie Marktplatz - Monetarisierung: Preis-
/Marge wie Händler - Service & Logistik: 
Kooperationen/white-label über die Herstel-
ler, 5 aktive Hersteller (7 Marken), Logistik, 
Garantie/Gewährleistung, 14-Tage-
Rückgabe vertraglich geregelt. Traktion & 
Effizienz - Umsatz 2024: 25.000 € - Marke-
ting 2024: 500 € | 2025 bisher: 300 € - Brut-
tomarge pro Verkauf: 15–30 % (EK-
basiertes Pricing) ⇒ Under-invested Asset 
mit klarer Basis; Upside durch 
Paid/SEO/Co-Promos. Was im Paket ent-
halten ist - Marke & Domains, betriebsberei-
ter Shop-Stack (Theme, Apps/Feeds, Tra-
cking) - SOPs & Templates (Hersteller-
Onboarding, Preislogik, Service/RMA-
Flows, E-Mail/Chat) - Kooperationsunterla-
gen (5 Hersteller; Übertragbar-
keit/Neubestätigung nach NDA) - 
SEO/Content-Assets (Kategorieseiten, Rat-
geber; Bildlizenzen soweit übertragbar) - 
Warmkontakte (Hersteller & pot. Kunden, 
DSGVO-konform) - Übergabe & Enable-
ment: 30-Tage Remote-Support, Hersteller-
Intros, Checklisten Hybrid-Exit – drei Deal-
Wege 1. Asset-Deal (Verkauf einzelner 
Vermögenswerte): Käufer übernimmt nur 
Marke/Domain, Shop/Tech, Inhalte, 
SOPs/Prozesse, übertragbare Verträ-
ge/Leads. Vorteil: risikoarm (keine Altlas-
ten), schneller Abschluss, flexibel integrier-
bar. 2. Share-Deal (Verkauf der Unterneh-
mensanteile): Käufer übernimmt die Gesell-
schaft mit allen Rechten & Pflichten. Vorteil: 
Verträge/Lizenzen bleiben nahtlos bestehen 
(sofern zulässig); maximale Kontinuität. 3. 
Komplettverkauf / Betriebsfortführung 
(Share-Deal + Übergabepaket): Wie Share-
Deal, zusätzlich geregelte Fortführung des 
laufenden Betriebs (Zugänge, Banken, Pro-
zesse, optional Team). Vorteil: „Plug-and-
Play“ – minimaler Re-Setup-Aufwand. 
Preislogik & Bedingungen - Ask (Richt-
preis): 100.000 € VB - Zielkorridor (je nach 
Struktur & Umfang): 90.000–95.000 € - 
Earn-out optional (z. B. 90 % upfront + 10 
% nach 6–12 Monaten an Umsatzziel ge-
knüpft). Hinweise - Hersteller-
Kooperationen/Übertragbarkeit werden 
nach NDA offengelegt und bei Bedarf neu 

bestätigt. - DSGVO: Es werden nur recht-
mäßig übertragbare Daten übergeben (Opt-
ins, AVV). - Kein Verkauf von Altlasten bei 
Asset-Deal. Warum kaufen? (Buyer Value) - 
Sofort startklar: Marke, Tech, Prozesse, 7 
Hersteller – Time-to-Market ≈ 0 - Unit Eco-
nomics: Vorwärtskalkuliert je SKU; Payback 
< 1 Bestellung; Bruttomarge 15–30 %; 
CAC-Cap ≤ 150 €; Rückstellungs-
Pauschale & Retourenpuffer enthalten; po-
sitiver Deckungsbeitrag je Verkauf belegt. - 
Klarer Hebel: 25k € Umsatz bei Mini-Budget 
→ Skalierung via Google Shopping/PMax, 
Co-Promos mit Herstellern, BoF-SEO 
Nächste Schritte Kurze Nachricht genügt. 
Wir senden Teaser + NDA, anschließend 
Datenraum und auf Wunsch einen 15-Min-
Walkthrough (Shop-Stack, SOPs, Deal-
struktur). Übergabe kann zügig erfolgen 
(30-Tage Support inklusive). 
 
A-000930 
Unternehmensverkauf – EMS Studio „Ener-
gie Impuls“ 
Unternehmensprofil EMS Studio mit klarem 
Markenauftritt. Fokus auf effektives, zeit-
sparendes Training. Breites Kundenspekt-
rum (Gesundheit, Fitness, Prävention) Ein-
gespielte Abläufe und bestehende Struktu-
ren. Ausstattung & Infrastruktur 
Hochwertige EMS-Geräte 
Modern eingerichtete Trainingsräume 
Vollständig betriebsbereit 
Optional: Übernahme bestehender Verträ-
ge, Software, Marketingmaterialien 
Kunden & Markt. Bestehender Kunden-
stamm mit laufenden Mitgliedschaften 
Gute Weiterempfehlungsquote 
Wachstumspotenzial durch Marketing, Ko-
operationen und Zusatzangebote 
Besonderheiten: Attraktiv für Quereinstei-
ger, Trainer oder Investoren. Ideal zur 
Selbstständigkeit im Gesundheits- & Fit-
nessbereich. Geringer Personal- und Flä-
chenbedarf im Vergleich zu klassischen 
Fitnessstudios. Erweiterbar (z. B. Personal 
Training, Kurse, Online-Angebote) 
 
A-000931 
Übergabe Onlineshop für mediterrane Wa-
ren inkl. Warenbestand & Lager-Logistik 
Top-Shop für med. Haushaltswaren & De-
ko. 0€ Werbekosten dank starker Commu-
nity (3.500+ Kontakte). Inkl. Lager/Regale 
in 48531 Nordhorn, Domains & Google-
Profilen. Ideal für Gründer & Skalierung! 
Profitabler Onlineshop für Portugi-
sche/mediterrane Haushaltswaren und De-
koartikel mit Top-Reputation & Community 



Objektbeschreibung Zum Verkauf steht das 
etablierte E-Commerce-Business „Portu-
gal(l)eben“. Der Shop hat sich auf den Im-
port und Vertrieb hochwertiger Haushalts-
waren und Dekorationsartikel aus Portugal 
spezialisiert. Das Business ist organisch 
gewachsen und verfügt über eine über-
durchschnittlich loyale Zielgruppe. Aufgrund 
neuer beruflicher Schwerpunkte (Content-
Projekt „Portugalaxie“) und privater Projekte 
(Hausbau) wird dieses rentable Unterneh-
men nun in wertschätzende Hände abge-
geben. Die Highlights auf einen Blick Her-
vorragende Reputation: Über 4,93 von 5 
Sternen bei Shopvote sowie 58 verifizierte 
Trusted-Shops-Bewertungen. Dies garan-
tiert eine hohe Conversion-Rate ab dem 
ersten Tag der Übernahme. 0 € Werbekos-
ten: Der gesamte Traffic (ca. 3.500 Sitzun-
gen/Monat) wird rein organisch über SEO 
und die eigene Social-Media-Community 
generiert. Es fallen keine Kosten für Google 
Ads oder Facebook Ads an. Starke Com-
munity: Direkter Zugriff auf über 3.500 Kon-
takte in eigenen Facebook-Gruppen und 
Social-Media-Kanälen. Etablierte Marke: 
Inklusive der Domains portugalle-
ben.de/com und portugaleben.de/com so-
wie der dazugehörigen Google-
Unternehmensprofile mit bestehender 
Sichtbarkeit und Rezensionen. Technik: 
Stabiler Gambio-Onlineshop mit schlanken 
Fixkosten (ca. 250 €/Monat inkl. Hosting 
und Gebühren). Logistik & Warenbestand 
(Standort 48531 Nordhorn) Das Angebot 
versteht sich als „Asset Deal“ inklusive der 
physischen Infrastruktur: Warenbestand: 
Ein kuratiertes Sortiment (sofort verkaufsfä-
hig). Infrastruktur: Komplette Regalsysteme 
und umfangreiches Versandmaterial kön-
nen zusätzlich erworben werden. Vorteil: 
Das Lager in Nordhorn kann übernommen 
oder unkompliziert verlagert werden. Wirt-
schaftliche Kennzahlen Umsatz: Das Busi-
ness erwirtschaftete stabil Umsätze im Be-
reich von ca. 10.000 € p.a. bei minimalem 
Zeitaufwand. EBIT: Aufgrund der wegfal-
lenden Werbekosten und geringen Fixkos-
ten weist der Shop eine sehr gesunde Ge-
winnmarge auf. Potenzial: Durch eine Aus-
weitung des Sortiments und aktivere Be-
spielung der bestehenden Community lässt 
sich der Umsatz kurzfristig signifikant stei-
gern. Ideal für wen? Dieses Business ist 
perfekt für Existenzgründer im Nebener-
werb, die ein geprüftes System suchen, 
oder für bestehende Händler, die ihr Sorti-
ment um eine lukrative Nische erweitern 

möchten. Eine Einarbeitung in die Prozesse 
und Lieferantenkontakte wird zugesichert. 
 
A-000932 
Etablierter Online-Shop für Beauty & Life-
style (seit 2019) 
Zum Verkauf steht ein seit 2019 etablierter 
Online-Shop im Bereich Beauty & Lifestyle. 
Der Shop ist technisch vollständig aufge-
baut und verfügt über eine stabile Markt-
präsenz. 
Eine sofortige Übernahme ist möglich. 
Kerndaten: 
- Online-Shop (kein Startup, kein Dropship-
ping) 
- seit 2019 am Markt, Google-Listing seit 
2019 
- eigener Shop + Amazon-Vertrieb mit His-
torie 
- ca. 1.000 aktive Produkte 
- vollständig integriertes JTL-Shop- und 
JTL-Warenwirtschaftssystem 
- Google-Anbindung (Ads, Search Console, 
Analytics) 
- automatisierte Prozesse, DHL-Versand, 
Händlerbund-zertifiziert, Trusted-Shop Be-
wertungen 
Übergabe: 
- kurzfristige Übernahme 
- strukturierte Übergabe und Einarbeitung 
nach Absprache 
- laufender Betrieb kann nahtlos fortgeführt 
werden 
 
Gesuche 
G-000899 
Tiefbau Erdbau und Recyclingunternehmen 
gesucht 
Wir möchten unser Unternehmen vergrö-
ßern und suchen ein Unternehmen aus der 
Region Osnabrück und Münster, welches in 
den Bereichen Tiefbau, Recycling, Rohrlei-
tungsbau oder Gartenbau tätig ist. Ziel ist 
es, die Leistung für unseren vorhandenen 
Kundenstamm zu erhöhen. 
 
G-000900 
Großhandel / Dienstleistungsunternehmen 
Der studierte Kaufmann mit langjähriger 
Erfahrung als Geschäftsführer plant die 
Übernahme eines seit vielen Jahren am 
Markt bestehenden Unternehmens, vor-
zugsweise im Rahmen einer Altersnachfol-
ge und bevorzugt im Raum Weser-Ems. 
Es gibt keine Branchenpriorität, ein klassi-
scher Autohandel wird aber ausgeschlos-
sen. 
Wir danken für Ihre vertrauliche Meldung 
auf das Inserat. 
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