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Runder Tisch 
Internationales Wachstum: Strategien zur Finanzierung & Risikominimierung   

 

 

 

 

 

 

   

 

    

 

 

Beschreibung 

In Zeiten wie diesen, in denen alle Welt auf der Suche nach 

neuen Handelspartnern ist, Sorgfaltspflichten, Nachhaltig-

keitsaspekte und Klimapolitik sich im ganz normalen Unter-

nehmensalltag niederschlagen und friendshoring sich als 

neues Buzzword etabliert hat, fällt der Alleingang auf neue 

Märkte doch recht schwer. Finanzierungs- und Absicherungs-

angebote gibt es durchaus. Mit zunehmendem Länderrisiko 

werden diese jedoch immer rarer.  

Staatliche Exportkreditgarantien, Garantien für ungebundene 

Finanzkredite oder die Investitionsgarantien des Bundes kön-

nen deutschen Exporteuren und Investoren helfen, den 

Schritt auf diese Märkte dennoch zu gehen – mit vertretbaren 

unternehmerischen Risiken. Sie bieten Schutz vor Forde-

rungsverlusten und unterstützen bei der Finanzierung. Das 

tun sie schon seit Jahrzehenten; heute jedoch vielleicht mehr 

als zuvor:  Small-Ticket-Finanzierung, Deckungserleichterun-

gen für klimafreundliche Geschäfte oder Anreize für eine 

stärkere Diversifizierung sind nur einige Angebote, mit denen 

der Bund insbesondere KMU seine Unterstützung auch im 

Ausland zusichert.   

Hoch im Kurs stehen in diesen Zeiten aber auch die Förder-, 

Finanzierungs- und Kooperationsangebote der Deutschen 

Entwicklungszusammenarbeit: develop PPP, H2Uppp, Busi-

ness Support Services, Up-Scaling oder Machbarkeitsstudien 

– bei der Betrachtung einer Investition in einem Entwick-

lungs- oder Schwellenland lohnt es sich immer auch einmal 

die Perspektive zu wechseln.   

 
  

 

   Programm  
 

   10:00 Uhr    Begrüßung  

                             Pia-Felicitas Homann, IHK Hannover 

   10:15 Uhr    Internationales Wachstum: Strategien zur Finanzierung    

                    & Risikooptimierung - Wissensaustausch am runden   

                    Tisch  

                     Igor Sufraga, Firmenberater, Euler Hermes Aktiengesell-

schaft • Herwig Maaßen,  Senior Manager, Pricewater-

houseCoopers GmbH Wirtschaftsprüfungsgesellschaft • 

Bianca Untied, Entwicklungs-Scout, Deutsche Gesell-

schaft für Internationale Zusammenarbeit • Sebastian  

Ricken, Digital Export Finance, AKA Ausfuhrkredit-Gesell-

schaft mbH 

 

  12:15 Uhr    Unternehmens-Panel & Diskussion  

                            Unternehmen berichten aus der Praxis .  

 

  12:45 Uhr     Netzwerkimbiss  

 

  13:15 Uhr       Beginn der Einzelgespräche mit Expertinnen & Experten  

 

 

   Einzelgespräche   
 

    Die Beratungsgespräche ermöglichen den bilateralen Austausch mit 

den Experten. Hier können Unternehmen sich unverbindlich ganz  

allgemein informieren oder ein konkretes Vorhaben besprechen. Diese 

Gespräche werden auf etwa 40 Minuten beschränkt, können vor Ort 

oder auch virtuell erfolgen. Eine separate Anmeldung hierfür ist unter 

Angabe der Gesprächspartner erforderlich. Die konkreten Termine 

werden nach Eingang der Anmeldung vergeben.  

Dienstag, 21. November 2023,  

Runder Tisch: 10:00 Uhr – 12:45 Uhr  

Einzelgespräche auf Wunsch: ab 13:15 Uhr  
 

 

Einzelgespräche 

IHK Hannover 

Bischofsholer Damm 91 

30173 Hannover 

 



  

 

Anmeldung 

Runder Tisch: Internationales Wachstum: Strategien zur Finanzierung & Risikooptimierung 

Ansprechpartner: 

Pia-Felicitas Homann  

Länderreferentin Nord-, Mittel- und Südamerika, Messen 

Tel.: 0511 3107 - 289 

Fax: 0511 3107 – 456 

E-Mail: pia.homann@hannover.ihk.de 

 
Anmeldungen werden in ihrer Reihenfolge berücksichtigt. 
 

Bitte senden Sie Ihre Anmeldung an: 

IHK Hannover   

Fax: 0511 3107 – 456 

oder E-Mail: international@hannover.ihk.de 

 

Teilnahmebeitrag: 

kostenfrei  
 

 
Ich/Wir nehme/n an dem Runden Tisch zum Thema Internationales Wachstum: Strategien zur Finanzierung & Risikooptimierung 

am 21. November 2023 teil: 

 
 

 _________________________________________________   ____________________________________________  
 Name, Vorname                                                                                       Name, Vorname 

 _________________________________________________   ____________________________________________  
 E-Mail                                                                                                     E-Mail 

 _________________________________________________   ____________________________________________  
 Telefon                                                                                                    Telefon 

 

 Rechnungsanschrift: 

 ____________________________________________________________________________________________________  
 Unternehmen 

 _________________________________________________   ____________________________________________  
 Straße                                                                                                       PLZ, Ort 

 

 

Ich habe Interesse an einem etwa 40-minütigen Einzelgespräch mit: 

 

□ Igor Sufraga, Firmenberater, Euler Hermes Aktiengesellschaft (staatliche Exportkreditversicherungen)  
 

□ Herwig Maaßen,  Senior Manager, PricewaterhouseCoopers GmbH Wirtschaftsprüfungsgesellschaft (Investitionsgarantien d. Bundes) 
 

□ Bianca Untied, Entwicklungs-Scout, Deutsche Gesellschaft für Internationale Zusammenarbeit (Finanzierungs- und Kooperationsan- 

    gebote der Deutschen Entwicklungszusammenarbeit)   
 

□ Sebastian Ricken, Digital Export Finance, AKA Ausfuhrkredit-Gesellschaft mbH (Exportfinanzierung, Small Tickets) 
 

 

Bitte um Beachtung des Formats: Der Runde Tisch wird in Form einer Präsenzveranstaltung in der IHK Hannover stattfinden und nicht 

virtuell übertragen. Unternehmen, die das zusätzlichen Angebot der Einzelgespräche nutzen wollen, können diese sowohl in der IHK 

Hannover als auch virtuell wahrnehmen. Eine ausschließliche Teilnahme an den Einzelgesprächen ist möglich. 
 

 

 

Zahlungsbedingungen und Datenschutzhinweise:  

Bitte überweisen Sie das Teilnehmerentgelt erst nach Erhalt der Rechnung. Das Teilnehmerentgelt wird auch fällig, wenn eine eventuelle Abmeldung nicht spätestens sieben Tage vor dem Veranstaltungstermin 

in schriftlicher Form erfolgt, da sonst keine kostendeckende Durchführung der Veranstaltung gewährleistet ist. Wir behalten uns vor, bei Nichterreichung einer bestimmten Teilnehmerzahl, die Veranstaltung bis 

drei Werktage vor Beginn abzusagen. 

Die IHK Hannover erhebt Ihre oben angegebenen Daten im Zusammenhang mit Ihrer Anmeldung zu einem Seminar. Weitere Informationen gem. Art. 13 und 14 DS-GVO zur Verarbeitung Ihrer Daten und unsere 

AGB finden Sie unter www.hannover.ihk.de/infopflichten_ihk (Dokumentennummer: 081824058). 

http://www.hannover.ihk.de/infopflichten_ihk

